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YOLLARA YON VEREN
MARKALARLA!
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TARIADAN
SOFRAIARA

Pazardaki gucll durusumuz ve yenilikci yaklagimimizia ev dist un
sektdrinde dnci konumda yer aliyoruz. Glnliik 1.100 ton budday 8giitme
kapasitemizle, kalite ve glivenilirligi bir araya getirerek muisterilerimize en
(st dlizeyde hizmet sunuyoruz.

www.hekimogullari.com



HASTA SERVIS FILOMUZLA

<& BASKENT UNIVERSITES]
v KONYA HASTANESI

@ 0332 25706 06 @g konya.baskenthastaneleri.com baskenthastanesi_konya f konyaabaskent



TOYOTA GARANTI ON’LA @
TOYOTA'NIZ 10 YILA KADAR
UCRETSIZ GARANTI* ALTINDA.
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onceki arlzalannln ya da ariza baslanglglarmln Toyota Garantl ON programlna katlll ¢ nCesmde Toyota Yet
Servislerinde glderllme5| gereklidir. Aksi takdirde bahSekonu arizalar yada ariza ba§lang|glar| ile bu- anzalarm
gelecekte sebep olabilecedi diger arizalar Toyota Garanti ON program kapsamlnm dlslnda blrakllacaktlr Shek
Hangi parcalarin ve onanimlarin Toyota Garanti ON Programi’na dahil oldugu ve programa giris sartlari Toyota
Garanti ON Programi katalogunda agik olarak belirtitlmektedir. Herhangi bir stipheye mahal vermemek uzere'_ I-'.
belirtilmelidir ki isbu Toyota Garanti ON Programi, 6502 sayili Tiiketici Korunmasi Hakkmda Kanun kapSammda_-. q
belirlenmis yasal garanti degildir ve bu kanunda belirlenen stirelerin uzatilmasi anlamina gelmez. Herhaltkarda .
ayiba karsi tekefful hususundaki secimlik haklarin kullanilmasinda anilan kanunun 4. maddesinde belirtilen 2
yillk zamanasimi suresi tatbik edilecektir. Programdan yararlanma kogullarl ve kapsami yapilacak kontroller ile '
farklilik gosterebilir. 10 yil/160.000 km'ye kadar periyodik bakim sonrasi hediye edilen Toyota Garanti ON programi
Tlrkiye'de otomotiv sektoriinde bir ilktir. Ayrintili bilgi toyota.com.tr'de.

Toyota Plaza Otojen
Organize Sanayi Horozluhan Mah. Cevreli Sk. No: 23 Selcuklu / KONYA Tel: (0332) 248 02 48 Faks: (0332) 248 12 48



E . tesekkall ’n‘astanelerden allnan saglik kurulu raporu ve gerekll ,
belgelerle vergl ‘dairesine ba§vurarak OTV muaflyetl talep edebilirler. Bu islemler Arac Alicisi tarafindan takip
edilecek olup, Sirketimiz ve Bayilerimizin sorumlulugunda dedildir. Satislar stoklarla sinirlidir; fiyat ve OTV
muafiyeti siniri degisikliklerinden Sirketimiz sorumlu degildir. ilanda yer alan modelin gorsel ve donanimlari
Turkiye'de sunulan versiyonlardan farklilik gosterebilir. Ayrintili bilgi Toyota Plazalar ve toyota.com.tr'de.

Toyota Plaza Otojen

Organize Sanayi Horozluhan Mah. Cevreli Sk. No: 23 Selcuklu / KONYA Tel: (0332) 248 02 48 Faks: (0332) 24812 48




MEDYICTIVE

Kulesite ve Novaland’'da
Markanizi Binlerce Ziyaretgiyle Bulusturun!

Dijital ekranlarda markanizi binlerce ziyaretciye ulagtirin!
Yuksek gorunurlik ve etkili reklam
firsatlariyla hedef kitlenize dogrudan seslenin.
Reklaminizi simdi konumlandirinve fark yaratin!

®©

03328420042

@medyactive

@

info@medyactive.com

O

Bedir Mh. Cevreyolu Cad. Evre Plaza No:138
(Koyuncu Petrol Yar)
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FAHRIi ALTINOK

GRAFIK TASARIM
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HACER CEYLAN ZAMAN

BASKI TARIHI
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ILETISIM
Musalla Baglari Mahallesi
Dereboyu Sokak 10/1
Sel¢cuklu/KONYA
444 5158
www.konyayenigun.com

BASKI

Fahri ALTINOK

Genel Koordinator

DIREKSIYON KONYA'DA KALSIN!

tomobil... Kimimiz igin bir ihtiyag, kimimiz igin
Obir tutku. Ama hepimiz icin blyUk bir karar.

iste bu karari verirken, sadece “hangi mar-
ka?” ya da “ka¢ model?” diye sormak yetmiyor
artik. “Nereden aliyoruz?” sorusu da en az digerleri
kadar énemli. Clinki aracinizi Konya’dan alirsaniz,
para yine sehrinizde kalir. Esnafa, calisana, sanayiye
can olur. Sehrinize kazandirirsiniz.
Otomobil dzel sayimizda, Konya’daki pek ¢ok oto-
mobil markasini ve bayilerini tek tek ele aldik. Her
birinin 6ne ¢ikan ydnlerini, hizmet anlayislarini, mus-
teri deneyimlerini detayli sekilde aktarmaya calistik.
Sadece marka anlatmadik; gliveni, emegi ve kaliteyi
anlatmaya calistik. ClinkU iyi bir arag, sadece teknik
Ozellikleriyle degil, satis sonrasi hizmetiyle, servisiy-
le ve o bayinin durusuyla da kendini belli eder.
Yetkili servis konusu da bu noktada blylk dnem

tasiyor. Aracinizin sagligl, uzun dGmuirlt kullanimi ve
glvenli stris igin bakimin nerede yapildigi kritik.
Her bakim, aslinda gelecege yapilan bir yatirimdir.
Konya'daki yetkili servisler, hem teknik donanimiy-
la hem de egitimli kadrosuyla bu alanda buyUk bir
gliven veriyor.

Dergimizi kisa slirede, ama buyuk bir titizlikle ha-
zirladik. En iyisini yapmak icin cabaladik. Sayfalari
cevirdikce sadece arabalari degil; bu sehre deger
katan markalari, insanlari, hizmetleri gbreceksiniz.
Son bir not: Arag alirken eger gonliinlize, akliniza ya-
tan bir marka ve bayi bulduysaniz, sirf baska yerde
birkac bin lira fark var diye uzaklara gitmeyin. Fiyat
farki, karsiiginda kaybettiklerinizi telafi etmeyebilir.
Unutmayin; en ucuz alisveris, her zaman en kazancli
olan degildir.

Direksiyon sizde... Ama bizce ydn: Konyal
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Borusan Otomotiv BMW Yetkili Saticisi ve Yetkili Servisi



!! ARAC ALIMINDA KOLAYLIK,
SONRASINDA GUVEN!

Test surtsunden arag teslimatina, servisten ikame araca kadar
her adimda musteri memnuniyetini dnceleyen Renault, Celik Motorlu Araclar
ile Konya'da fark yaratiyor! Satis Muduri Biilent Tutar aktardi

| CELIK A.S.




otomotiv sektdriindeki son gelisme-

leri, misteri taleplerini ve markanin
hizmet anlayisini degerlendirdi. Artik otomobilin
bir yatirim araci degil, temel bir ihtiyag haline
geldigini vurgulayan Tutar, “MUsterilerimize
yalnizca arag degil; gliven, kolaylik ve uzun
vadeli memnuniyet sunuyoruz” dedi. Uygun
kredi kosullar, glicli satis sonrasi hizmet agi ve
test sirUsleriyle desteklenen deneyim odakli
yaklasimlariyla dikkat cektiklerini belirten Tutar,
Renault’un efsane modelleri ve yeni nesil elekt-
rikli araclariyla sektore yon vermeye devam
ettigini sdyledi.

Renault Celik Satis Mdur0 Bilent Tutar,

‘ARAC ARTIK LUKS DEGIL, iHTIYAGY

Otomobil artik bir yatirim degil, bir ihtiyac.
Bu konuda sizin bakis ac¢iniz nedir?

Evet, glinimizde otomobil bir yatirim araci
olmaktan ¢ikti, temel bir ihtiyacg haline geldi.
Renault Celik olarak biz de musterilerimizin bu
ihtiyacini en dogru sekilde karsilayabilmeleri
icin calisiyoruz. Herkesin beklentisi farkli olabi-
lir; kimi tasarimiyla ilgileniyor, kimi performan-
siyla. Onemli olan dogru araci dogru sartlarla
sunmak. Bu noktada da Renault Finans ile olan
is birligimiz devreye giriyor. Uygun faiz oranlari,
hatta sifir faizli kredi segenekleriyle musterile-
rimize kolaylik sagliyoruz. Ayrica takas destegi
sunarak mevcut araclarini deger kaybetmeden
degerlendirmelerine imkéan taniyoruz.

Satis 6ncesi ve sonrasi sundugunuz dene-
yimlerden bahseder misiniz?

Showroomumuzda tim modellerimizi
yakindan inceleyebilir, test slrisl yapabilir-
siniz. Randevulu sistemle calissak da anlik
gelen ziyaretcilere de elimizden gelen destegi
sunuyoruz. Musterilerimizin zamanina deger
veriyor, bekletmeden ¢ozimler tUretmeye cali-
siyoruz. Arag teslimatlarini ise cogunlukla ayni
glin icinde gerceklestirebiliyoruz. Teslim sonrasi
da iletisimimiz stirtiyor. ik 5 giin igerisinde miis-
terimize ulasip memnuniyetini teyit ediyoruz. Bu
yaklasim Renault’'un genel hizmet stratejisiyle
ortustyor.

Renault Modelleri ve Hedef Kitlesi

Hangi modeller 6ne ¢ikiyor? Hangi misteri
profiline hitap ediyorsunuz?

Clio ve Megane binek ara¢ kategorisinde
markamizin en ¢ok tercih edilen modelleri. SUV
segmentinde ise Duster ve Austral olduk¢a po-
pller. Kompakt SUV tercih edenler icin Captur
ideal bir secenek. Tum modellerimizin kendine
6zgl bir takipci kitlesi var. Ticari araclarda ise
ihtiyaclara gore farkli ¢6zimler sunuyoruz. Exp-
ress ve Kangoo Van gibi kompakt modellerden,
daha biylk hacimli ylik tasimasi gerekenler icin
Trafic ve Master serimize kadar genis bir yelpa-
zeye sahibiz. Ayrica 5+1 ve 8+1 yolcu tasimali
panelvan modellerimiz de satista.

Bir de “efsane geri doniiyor” diyorsunuz.
Nedir bu efsane?

Gergekten heyecan verici bir gelisme! Eylil-
Ekim ayi gibi yillarin efsanesi Master minibusu-
mUz yeniden yollarda olacak. Bununla birlikte
Kangoo modeli de yenilendi; dizel ve otomatik
vites segenekleriyle geri dondi. Hem manuel
hem otomatik secenekleriyle satista. Kangoo,

13



¢ok daha modern bir yapiyla misterilere
sunuluyor.
YENi TRENDLER
VE ELEKTRIKLIi DONUSUM

Tiirkiye'de ve diinyada otomatik ara¢
pazarinda dikkat ceken yenilikler neler?
Renault bu trendlere nasil cevap veriyor?

Dinyada oldugu gibi Turkiye'de de oto-
mobil trendleri ikonik modellere ve elektrikli
araglara ydnelmis durumda. Renault olarak
biz de bu degisimi yakindan takip ediyoruz.
Cok yakinda showroomlarimizda ytizde 100
elektrikli Renault 5 modelimizi géreceksiniz.
410 kilometreye kadar menzil sunan bu
model, 52 kWh bataryasiyla dikkat ¢ekiyor.
1970'lerin ruhunu tasiyan ikonik tasarimi-
ni, glinlimizln teknolojik donanimlariyla
harmanladik.

SIFIR ARAC ALACAKLARA
ONERILER

ilk kez sifir arag alacaklara nasil reh-
berlik ediyorsunuz?

Onceligimiz miisterimizin ihtiyacini
dogru analiz etmek. Araci kim kullanacak,
kac Kisilik aileye hitap edecek, sehir ici mi
yoksa uzun yol agirlikli mi kullanilacak? Tum
bu detaylari birlikte degerlendiriyoruz. Test
sUrlsutyle musterimize araci birebir dene-
yimletiyor, ardindan finansal kosullar ve
ddeme secenekleri hakkinda bilgi veriyoruz.
Sehir disindan gelen misterilerimiz igin de
kredi islemlerini Renault Finans aracilifiyla
tek cati altinda ¢ozliyoruz; baska bankalarla
ugrasmak zorunda kalmiyorlar.

MARKA VE BAYi GUCU:
NEDEN RENAULT CELIK?

Renault ve Celik Motorlu Araclar, miis-
teriler tarafindan neden tercih ediliyor?

Turkiye'de 50’yi askin otomobil markasi
var. Ancak bizi digerlerinden ayiran en
onemli faktor; gliven. Biz yalnizca bir arag
degil, hizmet, destek ve memnuniyet sunu-
yoruz. Satis sonrasi hizmetlerimizde glcli
bir altyapiya sahibiz. Yedek parca erisimi-
miz hizli ve her model i¢in stoka sahibiz.
100 Kisilik teknik ekibimizle Konya’daki
en glclu servis aglarindan biriyiz. Ayrica,
serviste kalan araglar icin ikame arac uy-
gulamamiz mevcut. Misterilerimizin ginlik
yasami aksamadan devam edebiliyor.

ETKiNL_iKLERI_.E YAKINLASAN
BiR BAYi ANLAYISI

Miisteriyle temasinizi artiran etkinlikle-
rinizden bahseder misiniz?

Sadece showroomla sinirli kalmiyoruz.
Karaman’da gerceklestirdigimiz 6zel bir
etkinlikte test strUsleriyle dolu bir glin
gecirdik, ardindan aksam bir restoranda
arag tanitimi yaptik. Bu tarz aktivitelerle
mUsteriyle daha dogal bir bag kuruyoruz.
Zaman zaman ilcelere giderek oradaki mis-
terilerimize de test slrts imkani sunuyoruz.
Bu yaklasim, misterilerimize verdigimiz de-
gerin bir gdstergesi. Konya'da uzun yillardir
hizmet veriyor olmamizin da verdigi glivenle
tercih edilmekten mutluyuz.

Tesekkiir ediyoruz.




CELIK MOTORLU ARACLAR

Ankara Yolu 4. km BUsan Girisi No: 222

g E L K Konya Plaza Tel: 033234504 85 - Aksehir Plaza Tel: 0332 812 6162

MOTORLU ARACLAR
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marka yapisini hem de misteri odakli hizmet anlayislarini Otojen Satis Muduru Murat icil anlatti




Toyota’nln Tirkiye'deki en eski
bayilerinden biri olan Otojen, 40
yila yaklasan Toyota tecribesiyle
Konya’da otomotiv sektorinin 6nciilerinden
biri konumunda. Otojen Satis Mudlri Murat
icil ite markanin bolgedeki gliclii konumunu,
Toyota’nin musteri odakli hizmet anlayisini ve
otomotivde ddntsen trendleri konustuk.

Otojen, Konya’'da taninan ve koklii bir
firma. Hikayeniz nasil basladi?

Otojen, 1985 yilinda kuruldu. O dénemden
bu yana hem otomotiv sektoriinde hem de me-
dikal ve sanayi gazlari alaninda faaliyet gos-
teriyoruz. Sirketimizin ismindeki “Jen” ifadesi,
kurulusumuzun ilk yillarinda yogunlastigi tibbi
ve sanayi gazlarina atifla Oksijen kelimesinden
tlretilmisti. Ancak zaman icinde Toyota ile
baslayan bayilik strecimizle birlikte otomotiv
sektord, firmamizin ana odagi haline geldi.

Toyota ile is birligimiz, Turkiye’deki en
eski bayiliklerden biri olmamiza vesile oldu.
Buglin Toyota’nin Tlrkiye’deki en eski Uglincl
bayisi konumundayiz. Bu da hem markamiza
olan bagliigimizin hem de Konya’daki otomo-
tiv kiltrine yaptigimiz katkinin dnemli bir
gostergesi.

A

Murat iCiL

Y o Sity Siiges

e m———- -




Toyota bayisi olarak miisterilerinize
hangi olanaklari sunuyorsunuz?

Toyota Otojen olarak showrooma
gelen her musterimize 6nce samimiyetle
yaklasiriz. Musteri iliskilerimizde durustlik
ve seffaflik bizim temel ilkelerimizdir. Tim
modellerimiz igin test srisd imkani sunu-
yoruz. Ayrica finansman konusunda destek
arayan musterilerimiz i¢in ALJ Finans is
birligiyle, farkli bankalarla ugrasmadan
kredi ¢6zlmleri sunabiliyoruz.

Sadece satis aninda degil, satis son-
rasinda da misterimizin yanindayiz. Bu
noktada Toyota’nin sundugu 10 yila kadar
garanti, glivenin ve kalitenin en somut 6r-
neklerinden biri. Ayni zamanda yerli tretim
olmasi sayesinde servis maliyetlerimiz
gayet makul diizeyde. Yedek parca temini
kolay ve ekonomik. Bu da Toyota’yi hem
ilk kullanicilar hem de uzun vadeli distinen
tlketiciler igin cazip kiliyor.

Peki Otojen olarak Toyota markasini
tercih etme nedeniniz nedir?

Toyota ile 40 yila yaklasan bir birlikteli-
gimiz var. Bu slire zarfinda markanin kalite,
glvenlik ve misteri memnuniyetine verdigi
Oncelik bizde de bir kiltdr halini aldi.

Toyota, Sakarya’daki fabrikasinda
Urettigi araglarin %85'ini ihra¢ ediyor.

Yani Turkiye’de Uretilen Toyota’lar diinya
pazarlarina gidiyor. Bu da Uretim kalitesinin
ne kadar yuksek oldugunu gosteriyor. Tur-
kiye’de satilan %15'lik kismi ise i¢ piyasaya
sunuluyor. Yerli Gretim olmasi sayesinde
OTV muafiyeti gibi blylik bir avantaj da
beraberinde getiriyor.

Bugtin Corolla Sedan, Corolla Hybrid
ve C-HR gibi modellerimiz yizde 50'nin
Uzerinde yerlilik oraniyla Uretiliyor ve
bu da onlari OTV muafiyeti kapsamina
sokuyor. Musterilerimiz bu modelleri daha
uygun fiyatlarla ve daha avantajli kosullar-
da edinebiliyor. Ayrica Toyota’nin sundugu
dayaniklilik ve teknolojik donanim, misteri
memnuniyetini strekli kiliyor. Bir kez To-
yota alan kullanici, bir sonraki aracini yine
Toyota’dan se¢cme egiliminde oluyor. Bu da
bize ¢ok glicli bir sadakat orani kazandi-
riyor.

Ticari ara¢ segmentinde Toyota ola-
rak hangi modellerle 6ne ¢ikiyorsunuz?

Toyota Professional catisi altinda, son
dénemde ticari arag segmentinde de glicli
bir Grin gami olusturduk. Hilux ile basladi-
gimiz ticari yolculuk, Proace City ile devam
etti. Simdi ise portfdylimiize Proace Verso

8+1 minibUs, Proace Max 15 metrekip ylk
hacmine sahip blytuk ticari ara¢ ve Proace
City Cargo’nun uzun versiyonu gibi yeni
modelleri ekledik. Bu modeller hem birey-
sel kullanicilarin hem de ticari isletmelerin
ihtiyaclarina uygun ¢dziimler sunuyor.
Hilux modelimiz ise segmentinde
liderligini uzun stredir koruyor. Saglam
yapisi, arazi kabiliyeti ve sundugu donanim
Ozellikleriyle hem bireysel hem kurum-
sal kullanicilar tarafindan tercih ediliyor.
Ayrica su an kendi segmentinde en uygun
fiyatlardan birine sahip.

Giintimiizde otomotivde teknolojik d6-
niisiim hiz kazandi. Toyota bu déniisiimiin
neresinde?

Otomotivde global anlamda en énemli
doénlstm hic kuskusuz elektrikli araclar.
Ancak Toyota bu dénlstiime ¢ok dnceden
hazirlanmis bir marka. 1997 yilinda seri
Uretime gecirdigi ilk hibrit model olan Prius,
bu vizyonun bir géstergesi.

Toyota, hibrit teknolojisinde diinyanin
oncllerinden biri. Bugiin tam hibrit siste-
mimiz, hem benzinli hem elektrikli motoru
bir arada sunuyor. Frenleme aninda enerji
geri kazanimi sayesinde ara¢ kendini sarj
ediyor, disaridan sarj gerektirmiyor. Bu da
kullaniciya pratiklik ve verimlilik sagliyor.
Ustelik cevreye duyarli bir sistemle calistig)
icin karbon salimini minimuma indiriyor.

Toyota hibrit araclarimiz, sehir ici
kullanimda ortalama 3,5 litre gibi oldukca
dUstk bir yakit tiketimiyle dne ¢ikiyor. Bu
da hem ¢evre dostu hem de tasarruflu bir
srls deneyimi sunuyor.

Otojen olarak miisteri memnuniyetine
yonelik ne tiir ayricaliklar sunuyorsunuz?

Musteri memnuniyeti bizim icin bir
pazarlama stratejisinden 6te, kurumsal
bir ilkedir. Toyota olarak misterimize
sattigimiz aracin sadece satis slrecinden
degil, tim kullanim slresince arkasindayiz.
Toyota araclara 10 yil garanti verilebilmesi,
zaten bu glivenin en net ifadesidir.

Ayrica servis hizmetlerimiz ulasila-
bilir fiyatlarla sunuluyor ve yedek parcga
erisimi son derece kolay. Bu da 6zellikle
uzun 6mdurll arac kullaniminda blylk bir
avantaj sagliyor.

ikinci el arac alim-satimi, takas destegi
gibi hizmetlerimizle misterilerimizin bt-
celerine uygun esneklik sunuyoruz. Bayi
icinde seffaflik, gliven, giler yUzli hizmet
gibi degerlerimizle arag alan her musteri-
mizi, ailemizin bir pargasi gibi goriiyoruz.

Son olarak, Otojen’i sektorde farkli
kilan sey sizce nedir?

Otojen olarak Konya’nin otomotiv
sektdrindeki gelisimine katki sunan, kokli
gecmisiyle gliven veren bir kurumuz. Toyo-
ta gibi dlinya devinin bayisi olmak buyuk
bir sorumluluk; biz bu sorumlulugu her
mUsterimize gosterdigimiz 6zenle yerine
getiriyoruz.

Yalnizca arag satmiyoruz; giiven, kalite
ve surdurilebilir masteri iliskileri inga edi-
yoruz. Toyota’ya bir kez sahip olan musteri,
genellikle tekrar Toyota'yi tercih ediyor. iste
biz de bu gliveni yillardir koruyarak, her glin
Uzerine koyarak yolumuza devam ediyoruz.

Tesekkiir ederiz.




Tum Sehri
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Talha YILDIRIM

Atsanlar Plaza, Chery ile Konya’da otomotivin yeni yiiziinii temsil ediyor. 30 yila yaklasan
tecriibesiyle Atsanlar, Chery markasini Konya yollariyla bulusturuyor

KONYA'NIN CHERY
GUVENCESi: ATSANLAR




onya’da 30 yila yakin siredir otomo-
Ktiv sektorindn dnemli aktdrlerinden

biri olan Atsanlar, ulusal markalarla
kazandigi deneyimi simdi Chery ile taglan-
dirtyor. Chery Atsanlar Satis MidurU Talha
Yildirim ile hem Chery markasinin giicli ¢ikisini
hem de Atsanlar Plazanin sektdrdeki yerini
konustuk.

Atsanlar, Konya otomotiv sektoriiniin
yakindan tanidigi bir isim. Sizi biraz daha
yakindan taniyabilir miyiz?

Atsanlar, 1996 yilinda otomotiv sektoriine
adim atan bir Konya markasi. O glinden bu
yana ulusal ¢apta bircok glicli markanin satis
ve servis hizmetlerini Ustlenerek, bdlgemizde
gliven insa ettik. S6zimUzln arkasinda durma-
miz, misterimize verdigimiz deger ve kaliteli
hizmet anlayisimiz sayesinde bugtin sektorin
en glvenilir firmalarindan biri konumundayiz.

30 yila yaklasan deneyimimiz, hem is
disiplinimize hem de misteri memnuniyetine
verdigimiz dnemin dogal bir sonucu. Bugilin,
otomotivin hizla gelisen dinyasinda, Chery gibi
iddiall bir markayla yolumuza devam etmek-
ten blylk gurur duyuyoruz.

Chery, Tiirkiye pazarina hizli ve giiclii
bir giris yapti. Siz de Konya'da bu markanin
bayiligini lGstlendiniz. Neler sdylersiniz?

Chery markasi, aslinda ge¢misi Atsanlar
ile neredeyse ayni yillara dayanan bir Uretici.
Cin’in en biytk otomobil Ureticilerinden biri
olarak diinya genelinde ¢ok ciddi bir pazar
payina sahip.

Gegtigimiz yil Tirkiye pazarina olduk¢a
iddiall bir giris yapti ve biz de Atsanlar olarak
bu giicli markanin Konya’'daki yetkili satis ve
servis noktasi olduk.

Atsanlar Plaza olarak Chery ile ¢iktigimiz
bu yeni yolda, hem showroom kalitemizle hem
de hizmet anlayisimizla Konya’da fark yarat-
may! hedefliyoruz. ‘Ustiin hizmet’ anlayisini
benimseyen firmamiz, Chery araclarini sadece
satmakla kalmiyor; onlari misterilerimizin
hayatina entegre edecek glicli bir deneyim de
sunuyor.




Atsanlar Plaza’da Chery markasina
dair ne gibi hizmetler sunuyorsunuz?

Yetkili satis ve servis olarak, sadece
arac satisi degil, satis sonrasi hizmetlerin
her asamasinda musterimizin yanindayiz.

Yedek parga tedariginde hizli ve etkin
bir hizmet sunuyoruz. Bunun yani sira kre-
di, sigorta, ikinci el alim-satim ve takas gibi
konularda da destek veriyoruz.

Atsanlar Plaza’da sadece ara¢ degil,
gliven, kalite ve memnuniyet sunuyoruz. Bu
da Chery markasini Konya’da tercih edilir
kilan 6nemli etkenlerden biri.

Ayrica showroom ortamimiz ve dene-
yimli kadromuzla, musterilerimize yalnizca
bir otomobil degil, keyifli bir alisveris ve
servis deneyimi sunuyoruz.

Chery modelleri son donemde olduk-
ca dikkat cekiyor. One cikan modelleriniz
ve ozellikleri neler?

Chery, tasarimi, teknolojisi ve dona-
nim zenginligiyle cok iddiali bir Grin gami
sunuyor. Ozellikle SUV segmentindeki
modellerimiz kullanicilar tarafindan biyik
ilgi gbriyor:

- Tiggo 8 Pro Max, markanin amiral ge-
milerinden biri. Yenilenen LED stoplari, gift
egzoz cikisi ve dijital kokpitiyle modern bir
slirls vadediyor. Acilabilir panoramik cam
tavaniyla i¢ mekanda ferah bir atmosfer
sunuyor. Head-up display, akilli hiz sabit-
leme, kdr nokta uyari sistemi gibi gelismis
glivenlik 6zellikleri de stris konforunu
artiriyor.

- Tiggo 7 Pro Max, sik tasarimi ve
sundugu donanim &zellikleriyle kullani-
cilari kendine hayran birakiyor. Cift renk
secenegi, panoramik cam tavan, elektrikli
ve hafizali stirticl koltugu, Sony ses sistemi
gibi detaylarla segmentinde fark yaratiyor.

- Omoda 5 Pro ise geng ve dinamik ta-
sarimiyla 6ne ¢ikiyor. 18 in¢ jantlar, sportif
arka tasarim, kablosuz sarj, sesli komut
sistemi, ambiyans aydinlatmalari ve ileri
glvenlik teknolojileriyle dzellikle teknolojiye
&nem veren kullanicilar igin ideal bir model.

Her U¢ modelimizde de Chery’nin kul-
lanici deneyimini merkeze alan, kaliteli ve
erisilebilir arag¢ Uretme vizyonunu net bir
sekilde gorebiliyorsunuz.

Son olarak, hem Chery markasi hem
de Atsanlar Plazayi diger bayilerden ayi-
ran en bliyiik fark nedir sizce?

Chery, globalde kendini kanitlamis,
ancak Turkiye’de henlz yeni taninan bir
marka. Biz, Atsanlar olarak bu markayi en
dogru sekilde temsil etmeyi, sadece satisla
degil, satis sonrasi destekle de musteri
memnuniyetini artirmayi hedefliyoruz.

Atsanlar Plaza’da biz her musterimizi
“bir kez gelen degil, her zaman bizimle
kalan” anlayisiyla karsiliyoruz. Deneyimli
kadromuz, kurumsal altyapimiz, modern
tesislerimiz ve ¢6zim odakli yaklasimimizla
mUsterilerimize sadece bir otomobil degil;
ayni zamanda glvenli, huzurlu ve ayricalikli
bir otomotiv deneyimi sunuyoruz.

Tesekkiir ederiz.
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Emir Kaan SARGIN

TOGG Konya Grubu Kurucusu

YERLIi GUCUN KONYA'DAKI YANSIMASI:
TOGG KONYA GRUBU

kisa strede 1200’0 askin Uyesiyle Turkiye’nin

en aktif ve etkili TOGG topluluklarindan biri
haline geldi. Sadece TOGG sahibi bireylerin kati-
labildigi bu 6zel grup, yerli otomobil kullanicilarini
Konya merkezli bir ¢ati altinda bulusmasini sagla-
yarak glclu bir iletisim ve dayanisma agi olusturdu.
Grup, 7 kisilik gondlld bir yonetim ekibi tarafindan
organize edilmekte ve blyik bir 6zveriyle ylrutul-
mektedir.
Grubumuzun temel amaci;, TOGG kullanicilarinin
bilgi alisverisinde bulunabilecegi, deneyimlerini
paylasabilecegi, sorunlarina hizli ¢6zim bulabi-
lecegi ve bu slreci keyifli etkinliklerle pekistirebi-
lecegi samimi bir ortam sunmak. Bu dogrultuda
dizenledigimiz konvoylar, aile bulusmalari, tanitim
etkinlikleri ve teknik paylasimlar, Gyeler arasinda
aidiyet duygusunu pekistiriyor.
Ote yandan, grubumuz sosyal bir topluluk olmanin
Otesine gegerek ¢6zUm odakli bir misyon da Ustlen-
di. Konya’ya TOGG servisi kazandirilmasi yéninde
1 yili askin siredir ylrittigimiz yogun cabalar

7Ka5|m 2023'te kurulan TOGG Konya Grubu,

meyvesini verdi. Taleplerimizi kararlilikla ilettigimiz
TOGG yetkilileri bu ¢cagriya kayitsiz kalmadi ve Kon-
ya servisi igin gerekli calismalari baslatti. Kisa stre
icinde sehrimizde TOGG kullanicilarina hizmet ve-
recek resmi bir servis noktasi acilmasi bekleniyor.
TOGG Konya Grubu, sadece bir arag degil; bir viz-
yonu, bir yeniligi ve Turkiye'nin yerli teknolojisine
olan inanci temsil ediyor. Ve bunu birlikte buylyen,
gercek bir kullanici topluluguyla yapiyoruz.

TOGG Konya Grubu - Sahiplerinin olusturdugu, gu-
clinl birlikten alan 6zel bir topluluk.

KONYA

| Kullanieilar
Platformu




YENI BIR SOLUK!

MUSTERIMIZE DAIMA EN [YI HIZMETI
VERMEY| HEDEFLEMEKTEYIZ.

Expertiz
Garantili
Araclar.

ATSANLAR
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‘GELECEGIN _
YOLUNU KIA ILE
ACIYORUZ’

Elektrikli ara¢ pazarinda dikkat ceken
yukselisini stirdliren KIA, Motorcu Otomotiv
guvencesiyle Konya'da gicli bir konuma ulast..
Genel Mudir Mehmet Akyol, markanin

batarya teknolojisinden test siirus stratejilerine
kadar bircok ayrintiy1 paylasti
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tomotiv diinyasinda hem globalde
O hem de Turkiye'de dikkat ¢eken

doénidstumlerin merkezinde yer alan
KIA, Konya’da Motorcu Otomotiv glivencesiyle
musterilerle bulusuyor. Markanin bolgedeki
yUkselisinde blyik pay sahibi olan KIA Motor-
cu Otomotiv Genel MUdiiri Mehmet Akyol ile
elektrikli araglara olan talebi, KIA'nin teknolojik
GUstiinliklerini ve Motorcu Otomotiv’in sektére
kattig vizyonu konustuk. Elektrikli mobilitenin
Konya’daki yansimasindan, EV modellerin
sundugu ayricaliklara kadar pek ¢ok detay bu
réportajda.

KIA markasi Motorcu Otomotiv igin nasil bir
konumda yer aliyor?

KIA, Motorcu Otomotiv'in adeta amiral gemisi
diyebiliriz. 2019 yilindan bu yana KIA'nin bayi-
siyiz. Marka yaklasik 3 yil &nce global dlgekte
biyUk bir donlisim gecirdi. Kurumsal ylzini ve
marka kimligini yeniledi. Bu degisim, tasarim dili-
ne de yansidi. Araglarin 8n yiziinde artik “Kore
Kaplani” ifadesinden ilham alinmis oldukga glicli
bir tasarim anlayisl var.

KIA, 80 yillk kokli gegcmisiyle Avrupa’da en
¢ok satan otomobil markalarindan biri olmasinin
yaninda hem binek hem de ticari segmentte glc-
LU bir pazar payina sahip. Turkiye’de ise ylizde
2,5'a yaklasan bir pazar payiyla her zamanilk 15
marka arasinda yer almayi basardi. Son yillarda
Ozellikle elektrikli arag yatirimlariyla dikkat
cekiyor.

Elektrikli KIA modelleriyle ilgili satis verile-
riniz neler soyliyor?

Ocak-Mayis 2025 déneminde Kia Turkiye
pazarinda toplamda 10 bin 800 arag satisi
gerceklestirdi. Bu rakamin yaklasik ylizde 42’si
elektrikli modellerimiz olan EV3, EV6 ve EV9’dan
olusuyor. Bu da aslinda elektrikli araglarin hem
marka hem de kullanicilar nezdinde ne kadar ilgi
gordiglini gosteriyor.

KIA elektrikli araclari diger markalardan
ayiran temel farklar neler?

En blyidk fark, KIA'nin bataryayi kendi Uret-
mesidir. Buglin birgok markanin bataryalari Cin
menseili ve dis kaynakli. Ancak KIA, bataryasini
kendi blnyesinde Ureten nadir markalardan
biri. Ustelik bunu kendi tiretim hattinda araclarla
entegre bicimde gergeklestiriyor.

Araglarimizda hiicresel batarya teknolo-
jisi bulunuyor ve 800 volt batarya altyapisina
sahibiz. Bu teknoloji sayesinde, 180 kW Uzeri sarj
Unitelerinde cok kisa stirede ylksek doluluk ora-
nina ulasmak miimkiin. Ornegin, 20-25 dakikalik
bir cay molasinda bataryayi ylizde 80 seviyesine
kadar sarj edebiliyorsunuz. Bu da gunlik kullani-
mi son derece kolaylastiriyor.

Mehmet AKYOL
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Ayrica KIA modellerinde turbo motorlar, yiksek gi-
venlik donanimlari, basarili stispansiyon sistemi ve Ustiin
yol tutus dzellikleriyle kullanicilarin tlim beklentilerini
karsilayan donanimlar mevcut.

EV9 modeliyle ilgili 6zel bir uygulamaniz var mi?

Evet. Premium E segmentte konumlanan EV9 modeli-
mizi satin almak isteyen musterilerimize 6zel bir deneyim
sunuyoruz. Dileyen misterilerimize bu araci, ariyet s6z-
lesmesiyle birkag giin boyunca Ucretsiz olarak kullanma
imkani veriyoruz. Bu sekilde musteriler araci kendileri ve
aileleri ile birlikte deneyimleyebiliyor. Bu uygulama hem
glven olusturuyor hem de satin alma kararini kolaylasti-
riyor.

Peki Tiirkiye'de ve 6zellikle Konya'da elektrikli
araclara ilgi nasil?

Turkiye'de elektrikli araclarin satis payi mayis ayi
sonu itibariyla ylizde 15 seviyesine ulasti. Bizim kendi
satislarimizda ise elektrikli modeller, toplam satislarin
yarisindan fazlasini olusturuyor. Bu da acik¢a gosteriyor
ki Konya'da da artik elektrikli araglar oldukga kabul
gbrmeye baslad.

Kimler tercih ediyor diye sorarsaniz; genellikle sehir
ici kullanima uygun ikinci bir arag isteyen aileler ya da
yakit ekonomisi 8n planda olan bireyler elektrikli araclara
yoneliyor.

KIA elektrikli modeller menzil agisindan ne sunu-
yor?

KIA, menzil konusunda da iddiali. Bugtin bir¢cok
markanin fabrika verisi 300-350 kilometre seviyesindey-
ken, bizim modellerimiz 580 ila 770 kilometre araliginda
fabrika verileri sunuyor. Elbette bu menzil; klima, kalorifer,
koltuk 1sitma gibi etkenlerden dolayi kullanim sartlarina
gbre degiskenlik gdsterebilir. Ama genel anlamda uzun
menzilli, gicld, hizli sarj edilebilen bir elektrikli arag iste-
yenler i¢in KIA modelleri ciddi bir avantaj sagliyor.

Son olarak, Motorcu Otomotiv olarak hedefleriniz
neler?

Amacimiz sadece ara¢ satmak degil. Biz, bagli bulun-
dugumuz markalarin Konya’'daki pazar payini artirmak,
bu sehre deger katmak ve misterilerimize her anlamda
ozenli bir hizmet sunmak istiyoruz. Guiven, kalite ve strdi-
rdlebilirligi merkezimize alarak hem bireysel hem kurum-
sal musterilerimize ¢6zUm sunmaya devam edecegiz.

Tesekkiir ederiz.



KIA EV3

772 km'ye varan menzili, tarzi ve
dinamik siltetiyle her yolda gozler ustinde...
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Nissan'in yenilikci teknolojisi, Celik Motorlu Araclar'in 40 yillik gliveniyle bulusuyor;

Konya'da arag¢ sahibi olmak bir ayricaliga déntistiyor! Nissan kalitesi, Celik Motorlu Araclar’in
tecriibesiyle Konya yollarinda; sadece ara¢ degil, giiven satin alirsiniz!

CELIK'TEN OTOMOTIVDE
EKSIKSIZ HIZMET ANLAYISI!

O tomotiv sektoriinde- Atar, “Musteri memnuniyetini her

ki glicli konumunu seyin dntinde tutuyoruz. Tim rd

yillardir stirdiren slireclerde hizli, kaliteli ve glive-
Celik Motorlu Araglar, misterile-  nilir hizmet sunmak igin titizlikle
rine onarim, filo kiralama, hasar calisiyoruz” diyerek, markanin

servisi, sigorta, satis ve satis hizmet felsefesini 6zetliyor. Her
sonrasi servis gibi bircok alanda  alanda profesyonel yaklasimiyla
kapsamli hizmet sunuyor. Sun- dikkat ceken Celik Motorlu Arag-
dugu tim bu hizmetleri kusursuz  lar, otomobil sahiplerine sadece
mUsteri memnuniyeti ilkesiyle bir ara¢ degil, gliven dolu bir
yuritmeyi temel hedef olarak deneyim sunmayi vaat ediyor.

benimseyen Celik ile ilgili konuya  Nissan Celik Satis Midura Ali
iliskin degerlendirmede bulunan  Atar ile Nissan gélgesinde keyifli
Nissan Celik Satis MUdura Ali bir roportaj gerceklestirdik:

Ali ATAR




Nissan Celik biinyesindeki modeller hakkinda
bilgi verir misiniz?

JUKE

Nissan Juke, dikkat ¢ceken hatlariyla hem i¢c hem
de dis tasarimda her zaman farkliligin simgesi olmus-
tur. Tekna ve Platinum paket secenekleriyle satisa
sunulan yeni Juke modellerimiz, Genel Givenlik
Regllasyonlari’na (GSR Il) uygun olarak Uretilmis ve
Euro NCAP testlerinden yildiz almistir.

Yeni alasim jantlar, cesur renk secenekleri ve
modern i¢ tasarimiyla Juke, segmentinde &ne cikiyor.
Genis bagaj hacmi ve ferah i¢ tasarimi, glinlik yasami
kolaylastirirken ¢ok yonlu kullanimiyla da dikkat ¢eki-
yor. Yiksek performans beklentisi olan slrdcdler igin
7 ileri ¢ift kavramali otomatik sanziman, geleneksel
otomatik sanzimanlara kiyasla ¢ok daha dinamik ve
heyecan verici bir stiris deneyimi sunuyor.

QASHQAI

C-SUV segmentinin liderlerinden ve Nissan’in ami-
ral gemisi konumundaki Qashgai, hem benzinli hem
de e-POWER teknolojisine sahip iki farkli secenekle
sunuluyor. Benzinli modellerde 1.3 litrelik motor ve
158 beygirlik turbo motor alternatifi mevcut.

Nissan’a 6zgu bir teknoloji olan e-POWER ise
2025 yilina damgasini vurmus durumda. Elektrikli
ara¢ kategorisinde en ¢ok tercih edilen modellerden
biri haline gelen e-POWER, disaridan sarj gerektirme-
den kendi kendini sarj edebilen yapisiyla blyk ilgi
gbriyor.

X-TRAIL

Nissan X-Trail, Gstiin konfor sunan ergonomik kol-
tuklari, Gg farkli ekrani, kablosuz sarj 6zelligi ve Apple
CarPlay/Android Auto gibi kablosuz baglanti sece-
nekleriyle modern surUs ihtiyaclarina cevap veriyor.
Ambiyans aydinlatmasi ve genis saklama alanlariyla
her yolculugu daha keyifli ve konforlu hale getiriyor.

Aile dostu tasarimiyla kalabalik yolculuklarda bile
rahatligi elden birakmayan X-Trail, tim yolculara Ust
dlzey konfor sunuyor.

Ayrica showroomumuza gelen musterilerimize
tim modellerimiz icin test sirisl imkani sunuyoruz.

TOWNSTAR, TICARININ YENIDEN
ONCUSU OLACAK!



“Nissan, ticari ara¢ segmentine glicli
bir doniis yapt!” diyebilecegimiz yeni mo-
deliniz Townstar hakkinda neler sdylemek
istersiniz?

Nissan Turkiye olarak uzun yillar hafif
ticari ara¢ segmentinde bir model sunma-
mistik. Ancak simdi, bu alana glcll bir geri
doénis yaptigimiz yeni modelimiz Townstar
ile sahadayiz! Hafif ticari binek segmentinde
yer alan Townstar, Turkiye pazarina hizli ve
iddiali bir giris yapti. Bu zamana kadar Turki-
ye pazarinda ticari anlamda ¢ok fazla modeli
bulunmayan Nissan, 2025 yilinda Townstar
ile yeniden ticaride yerini aldi. Townstar
onclliglinde ticaride yeniden konuslanan
Nissan, dnlimizdeki yillarda portfdyiine yeni
modeller ekleyerek hizli bir atak yapacak.

Townstar, panelvan ve Townstar Combi
olmak Uzere iki farkli gdvde segenegiyle su-
nuluyor. Camli van versiyonumuz ytizde 100
elektrikli olup, strdirulebilirlik ve ¢evreci
kullanim ac¢isindan énemli bir avantaj sagli-
yor. Panelvan versiyonumuz ise hem benzinli
hem de elektrikli seceneklerle satista.

Sinifinda nadir bulunan camli van &zelligi,
Townstar’i rakiplerinden ayiran en dnemli
avantajlardan biri. Panelvan modellerimizde
ise 1.3 litrelik, 130 beygir gliciindeki benzinli
motor secenegiyle performans beklentilerine
fazlasiyla cevap veriyor. Ayrica panelvan
versiyonlarimizda uzun ve kisa sasi segenek-
leri de mevcut, bu da kullaniciya kullanim
amacina gore ideal ¢6zimu sunmamiza
olanak taniyor.

Satis sonrasi hizmetler kapsaminda
neler séylemek istersiniz?

Nissan’in yetkili servis agi Turkiye gene-
linde bircok ilde aktif olarak hizmet ver-
mekte. Konya'da ise yetkili servis olarak biz,
mUsterilerimize kesintisiz hizmet sunuyoruz.
Servisimizde kesinlikle yan sanayi Uriinleri
kullanilmiyor; yalnizca ylzde 100 orijinal
Nissan yedek parcalariyla kaliteli, glivenilir
ve hizli ¢dzlmler Uretiyoruz.

Ayrica, garanti stiresi dolmus, 3 yas
Uzeri Nissan araclara yonelik 6zel servis
kampanyalarimizla da musterilerimize cazip
indirimler sunuyoruz. Bu sayede hem musteri
memnuniyetini stirdirlyor hem de araglarin
performansini en Ust diizeyde tutuyoruz.

Nissan'in fiyat politikasi hakkinda neler
sOylemek istersiniz?
D-SUV segmentinde yer alan Nissan

X-Trail, sinifindaki en iyi modellerden biri di-
yebiliriz. Sahip oldugu donanim, teknoloji ve
konfora gore fiyati oldukga rekabetgi. 2024
yilinda baslattigimiz kampanyamiza bu yil da
devam ederek avantajli fiyatlari koruyoruz.
Ayni sekilde Qashgai modellerimizde
de ddviz kuru kaynakl fiyat degisimlerini
minimum seviyede tutmaya calisiyoruz. 2024
model Qashqgai’lerde, dnceki yila gdre cok
biyuk fiyat farki olusmamasi icin elimiz-
den gelen gayreti gbsteriyoruz. Amacimiz,
musterilerimizin Nissan kalitesine en uygun
kosullarla ulasabilmesini saglamak.

GOZE HITABET iKiNCi PLAN!

ilk kez arac alacak miisterilere nasil
rehberlik ediyorsunuz? Hangi 6nerilerde
bulunuyorsunuz?

ilk kez arac alacak miisterilerimiz cogu
zaman arastirma yapmis ve bilincli geliyor.
Ancak yine de bazi durumlarda yalnizca ara-
cin dis gériinlsline bakarak karar verilebili-
yor. Bu noktada biz, musterilerimize yalnizca
tasarima degil; aracin saglamlgi, glivenlik
donanimlari, teknolojik altyapisi, servis agl,
ikinci el degeri, Turkiye ve diinya pazarindaki
yeri gibi daha genis bir perspektiften deger-
lendirme yapmalarini dneriyoruz.

Gorsellik elbette dnemli ama ikinci
planda olmali. ClnkU dis tasarimi etkileyici
olan bir aracin, glivenlik ve kalite acisindan
yetersiz olmasi mimkdn. Kaliteli bir arag, her
seyden dnce uzun vadeli memnuniyet saglar.

Tavsiyemiz; carpisma ve glvenlik testle-
rinden alinan sonuclar, yedek parca erisile-
bilirligi, servis hizmetlerinin yayginligi, ikinci
el pazarinda el degistirme hizi ve markanin

pazardaki surdirilebilirligi gibi kriterlerin
mutlaka dikkate alinmasi yéniinde.

Nissan, yaklasik 30 yildir Turkiye pazarin-
da ve 1933 yilindan bu yana global dlgekte
faaliyet gdsteren koklu bir Japon markasi.
Japonlar, bircok sektdrde oldugu gibi oto-
motivde de kaliteyi 6n planda tutar. Nissan
da bu anlayisin en glcli temsilcilerinden biri
olarak, glivenilirligi ve uzun émdarlu araglariy-
la kullanicilarina deger sunuyor.

NiSSAN VE GELIK GUCLERINi

BiRLESTIRIYOR!

Arag alimlarinda markanin yani sira
bayinin de 6nemi biiyiik. Ozellikle satis
sonrasi siirecte bu durum daha da belir-
ginlesiyor. Bu acidan Celik Motorlu Araclar
hakkinda neler séylemek istersiniz?

Kesinlikle dyle. Ara¢ aliminda tercih
edilen marka kadar, o markanin hangi bayi
lUzerinden alindigi da ¢ok dnemli. ClinkU satis
sonrasl hizmetlerde musterinin muhatap ol-
dugu ilk yer bayidir ve burada verilen hizmet,
aracin uzun vadeli memnuniyetini dogrudan
etkiler.

Celik Motorlu Araclar, sadece Nissan
degil, farkli markalarin da bayiligini yaparak
Konya'da genis bir misteri portfdylne hitap
ediyor. Bu sayede artik kendisi de bir marka
haline geldi diyebiliriz. 40 yili agkin bir stiredir
otomotiv sektdriinde hizmet veriyoruz. Bu
birikim ve tecriibe, elbette satis ve satis
sonrasi slireclere de dogrudan yansiyor.

Aslinda burada iki ayri gli¢ birlesiyor:
Nissan gibi global bir markayla, Celik Mo-
torlu Araglar’in yerel tecrlibesi ve gliveni. Bu
sinerji, mlsterilerimize her agidan glcli bir
hizmet sunmamizi sagliyor.

Son olarak ara¢ almayi diisiinen V

miisterilerinize bir mesajiniz var mi?

Arac alacak olan mUsterilerimize her
zaman su tavsiyede bulunuyoruz: Karar
vermeden dnce mutlaka birkag alternatifi
degerlendirin. Ancak sadece gorsel bege-
niyle degil; aracin teknik dzellikleri, glivenligi,
servis ag), ikinci el degeri ve markanin pazar-
daki strdurilebilirligi gibi dnemli faktorleri de
mutlaka géz 6niinde bulundurun. Unutmayin,
arag almak bir yatirim gibidir. Dogru tercih
hem glvenliginizi artirir hem de uzun vadeli
memnuniyet saglar.

Bu keyifli réportaj ve verdiginiz bilgiler-
den dolayi tesekkiir ediyoruz.
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Konya’da sadece TOGG kullanicilarinin olusturdugu 6zel bir topluluk olan TOGG Konya Grubu,
1200 kisiyi asan Uye sayisiyla bir teknoloji aracini toplumsal bir harekete déniistirdi

YERLI MARKANIN YEREL GUCU!

erli ve milli otomobil TOGG'un
Ysahaya cikisiyla birlikte Turki-

ye'nin dért bir yaninda kullanici
deneyimlerini bir araya getiren topluluklar
olusmaya basladi. Bu hareketin en dikkat
ceken orneklerinden biri ise Konya’da,
Emir Kaan Sargin tarafindan kurulan ve
kisa slirede 1200 tyeye ulasan TOGG
Konya Grubu. Sadece arag etrafinda
sekillenen teknik paylasimlardan 6te, glclu
bir sosyal dayanisma agina doniisen bu
topluluk, yerelde buylk bir basari hikayesi

yaziyor.

Turkiye’nin yerli otomobili TOGG'un
Konya’daki kullanicilarini bir araya getir-
mek i¢in 7 Kasim 2023'te bireysel bir inisi-
yatifle kurulan TOGG Konya Grubu, aradan
gecen slrede yalnizca TOGG sahiplerinin
yer alabildigi 6zel bir platforma dénisti.
Grubun kurucusu Emir Kaan Sargin, bu
sureci “Birbirini destekleyen, bilgi payla-
simi yapan ve ortak bilingle hareket eden
bir aile olusturmak istedim,” sézleriyle
Ozetliyor.

Buglin, 1200’den fazla aktif Gyesiyle
Turkiye genelinde en blylk ve en organi-
ze TOGG kullanici gruplarindan biri olan
topluluk, teknik destekten sosyal etkinlikle-
re kadar bircok alanda faaliyet yurUtlyor.
Konvoylar, tanitim strUsleri, aile bulusma-
lar1 ve teknik paylasimlar, grubun yalnizca
dijitalde degil gercek hayatta da glcld bir
birliktelik sundugunun gostergesi.

SADECE BiR GRUP DEGIL, GERGEK BiR
YARDIMLASMA AGI




TOGG Konya Grubu’nun en dikkat ¢eken yon-
lerinden biri ise yardimlasma kualtdrd. Aracla ilgili
bir ariza yasandiginda ilk olarak diger grup Uyeleri
teknik destek sunuyor, gerektiginde ise fiziksel ola-
rak yardima gidiyor. Bu ydnlyle grup, dijital sinirlarin
cok otesine gecerek gercek hayatta da omuz omuza
duran bir topluluk haline gelmis durumda.

KONYA’YA TOGG SERViS NOKTASI GELIYOR

Toplulugun girisimleri yalnizca kendi i¢ orga-
nizasyonlariyla sinirli kalmadi. Konya’daki TOGG
servis ve satis noktasi eksikligine dikkat ¢ceken grup,
hem kullanici taleplerini yetkililere iletti hem de yerel
yodnetimlerle dogrudan temasa gecti. Bu 6zverili ¢ca-
lismalarin sonucu olarak, Konya’da resmi bir TOGG
servis merkezi agilmasi icin adimlar atildi. Yakinda
TOGG kullanicilari igin bu hizmet aktif hale gelecek.

TOGG'UN GELECEGINE GUVEN

Sargin, TOGG'un yerli Uretim gliclinln ve dijital
altyapisinin kendisini etkiledigini belirtirken, zaman
zaman yasanan kicuk teknik aksakliklarin da gelisim
slirecinin dogal bir parcasi oldugunu vurguluyor.
“TOGG'un kullanici geri bildirimlerine agik olmasi,
markanin gelecegi adina umut verici,” diyor. Toplulu-
gun surdurdlebilirligi agisindan dnemli bir gorevi ise
7 kisilik gondlld yonetici ekibi Ustleniyor. Tamamen
gonillulik esasiyla galisan bu ekip, grubun dizenini
saglarken ayni zamanda etkinliklerin organizasyo-
nunda da aktif rol aliyor.

YENi HEDEF: ANKARA

Konya’daki basariyl baska sehirlerde de yaymak
isteyen grup, ayniilkelerle Ankara TOGG Grubu'nu
kurdu. Sargin, yalnizca TOGG sahiplerinden olusan,
bu yeni toplulugun ise kisa siirede 500 lyeye ulasti-
gini ifade etti.

e

- _ 3f.f1£'!!.i-qf : .
: I [ { { .'T.'T.'T Ilrﬂ [

S o s e Y, e

35



ELEKTRIKLI OTOMOBILIN
YUKSELEN YILDIZI: BYD

BYD Koyuncu Satis Miidiirii Adem Odev, markanin Tiirkiye pazarindaki hizli yiikselisini,
guvenli batarya teknolojisini ve Konya’da elektrikli araclara goésterilen yogun ilgiyi anlatarak,
“Konya’da elektrikli otomobil satisinda en ¢ok satan ikinci markayiz” dedi
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Adem ODE

BYD'nin Tlrkiye’deki ylkselisini, model

yelpazesini ve elektrikli araclara olan
ilgiyi degerlendirdi. Konya’'da elektrikli arag
satislarinda nisan ve mayis ayinda en cok satan
ikinci marka olduklarini da ifade eden Odev,
elektrik teknolojisinde ve batarya saglamlginda
markanin farkini ortaya koydugunu belirtti.

BYD Koyuncu Satis Miidiirii Adem Odev,

NISAN VE MAYIS
AYININ EN COK SATAN iKiNCisi!

Tiirkiye'de elektrikli otomobil pazarina
glicll bir giris yapan BYD, kisa siirede adindan
s6z ettirmeyi basardi. Peki bu basarinin ardin-
daki etkenler neler?

BYD, Turkiye pazarina hizli bir giris yapti ve
yalnizca bu yilin ilk dort ayinda yaklasik 14 bin
ara¢ satisi gergeklestirdi. Koyuncu olarak ise
nisan ayinda basladigimiz satislarla kisa stirede
ciddi bir ivme yakaladik. Nisan ayinda ytizde
2,04, mayis ayinda ise ylzde 2,44 pazar payina
ulastik. Bu veriler 1si8inda BYD, Konya’da nisan
ve mayis aylarinda binek otomobil segmentinde
en cok tercih edilen ikinci marka oldu.

Markamiza duyulan glivenin temelinde,
BYD'nin Turkiye’de Uretim yapacak olmasi
onemli bir etken. Ayrica BYD’nin, diinyadaki
en glvenli elektrikli bataryalardan birini kendi
Uretmesi tiketiciler icin ayri bir gliven unsuru
olusturuyor. Lityum demir fosfat teknolojisiyle
gelistirilen bu bataryalar, carpma veya kaza
aninda alev alma riskini minimuma indiriyor ve
ayni zamanda diger bataryalara kiyasla gok
daha uzun dmurll. Araclarimizda 8 yil veya 200
bin kilometreye kadar batarya garantisi sunuyo-
ruz. Hibrit modellerimizde ise 6 yil veya 150 bin
kilometre arac garantimiz bulunuyor.

BYD'nin model secenekleri yalnizca elekt-
rikli ve hibrit olarak mi devam ediyor?

Evet, su anigin BYD yalnizca hibrit ve tam
elektrikli modeller sunuyor. Tirkiye’de su anda
sadece D-SUV segmentinde plug-in hibrit mo-
delimiz mevcut; diger tim modellerimiz ylzde
100 elektrikli. Bu yil icerisinde Uriin gamimiza
B segmentinde konumlanan Atto 2 ve daha
sportif bir SUV olan Sealion 7 modelleri de
eklenecek. Boylece Turkiye'deki model sayimiz
9’a ulasmis olacak.




Tiirkiye pazarindaki mevcut modellerden
kisaca bahseder misiniz?

Turkiye’de en ¢ok tercih edilen modelimiz,
plug-in hibrit SEAL U DM-i. Bu yil ayrica 4x4
versiyonu da turbo motoruyla satisa sunuldu ve
tlketiciler i¢in glcli bir alternatif olusturdu.

Elektrikli modeller arasinda C segmentinde-
ki Atto 3, segmentine gbre genis yapisiyla 6ne
¢ikan B segmenti Dolphin ve filolar tarafindan
sikca tercih edilen modellerimiz arasinda yer
aliyor. Dolphin ayni zamanda sehir i¢i kullanima
uygunlugu nedeniyle 6zellikle kadin kullanicilar
arasinda da begeni topluyor.

Premium segmentte ise Tang ve Han
modellerimiz mevcut. Bu araglar, siniflarindaki
rakiplerine gdre oldukga glicli bir fiyat-perfor-
mans dengesi sunuyor. Sedan tercih edenler
icin ise hem 4x4 hem de kisa stire 6nce eklenen
4x2 secenegiyle Seal modelimiz satista. Tium
modellerimiz igin test strtsd imkani sunuyoruz.

KONYA YENILIGE
DAHA CABUK ADAPTE OLDU

Elektrikli araclara olan ilgi Konya’'da nasil?

Turkiye genelinde elektrikli araglara olan ilgi
hizla artiyor. Ancak Konya 6zelinde bu ilginin
daha da gli¢li oldugunu sdyleyebilirim. Elektrik-
li otomobil satisinda, Tirkiye’nin yerli markasi
TOGG'un ardindan en ¢ok tercih edilen marka
konumundayiz. Bu da Konya’nin teknolojik yeni-
liklere ne kadar acik oldugunu gosteriyor.

Peki satis sonrasi hizmetler ve ikinci el araclarla ilgili calismalariniz neler?

Mevcut tesisimiz biinyesinde, diisiik kilometreli araglara 6zel olarak tasarlanan “Koyuncu Premium ikinci El” showroomumuzu hiz-
mete aglyoruz. Ayni zamanda servis ve yedek parca altyapimizi da tamamladik.

Koyuncu olarak kurumsal kimligimiz ve bu kimligin Konya’da olusturdugu gliven ortami, bizim icin cok kiymetli. Bu nedenle dnce-
likli hedefimiz her zaman musteri memnuniyeti oldu. Satis dncesi oldugu kadar satis sonrasi stiregte de bu memnuniyeti stirdirulebilir
kilmak icin var gliclimuizle ¢alisiyoruz.
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SATISIN OTESINDE BIR
DANISMAN: UYARASLAN

KGM SsangYong, Uyaraslan Otomotiv Glivencesiyle Konya
Yollarinda! “Can glivenligi opsiyon degil” diyen KGM SsangYong,
gucli modelleri ve kapsamli hizmet agiyla Konya'da yeni

bir otomobil anlayisi baslatiyor




tomotiv diinyasi dontsulyor.
O Sdruculerin beklentileri

artik sadece performans ve
estetikle sinirli degil. Givenlik, verimlilik
ve ileri teknoloji; bir aracin vazgecilmez
kriterleri arasinda. Tam da bu beklen-
tilerin kesisim noktasinda konumlanan
KGM SsangYong, Konya’da Uyaraslan
Otomotiv ile yola ¢iktl. Sadece yeni nesil
ara¢ modelleriyle degil, ayni zamanda
satis sonrasi destek, ikinci el ¢cozimleri
ve filo hizmetleriyle donatilmis komple
bir hizmet anlayisi sunuluyor.

56 YILLIK TECRUBENIN YENi NESIL
TEMSILCISi

Konya’nin kdkli otomotiv marka-
larindan biri olan Uyaraslan Otomotiv,
1963 yilinda Haci Mehmet Uyararslan
tarafindan kurulmus bir aile sirketi.
1993'te anonim sirkete doniisen firma,
buglin G¢lincl kusak yoneticiler tarafin-
dan gelecege tasiniyor. Gegmisten aldigi
glcle buglinin yeniliklerine entegre
olan Uyaraslan, simdi KGM SsangYong
ile yepyeni bir sayfa aciyor. Uyaraslan
Otomotiv, KGM SsangYong’un yetkili
saticisi ve servisi olarak markanin tim
modellerini Konya halkiyla bulusturuyor.
Ustelik sadece satisla sinirli kalmiyor;
test surlslerinden takas desteklerine,
ikinci el danismanligindan filo kiralama
hizmetlerine kadar her alanda musteri-
lerinin yaninda oluyor.

GUVENLIK, PERFORMANS VE
TEKNOLOJi BiR ARADA

KGM SsangYong’un ‘Can glvenligi
opsiyon degil’ slogani, marka felsefe-
sini 6zetliyor. Her modelinde standart
olarak sunulan ileri diizey glvenlik
donanimlari, siris esnasinda maksi-
mum koruma sunarken; dayanikli gévde
yapisi ve akilli teknolojileriyle rakiple-
rinden ayriliyor. Simdi gelin, Uyaraslan
Otomotiv’in Konya’da satisa sundugu
KGM SsangYong modellerine yakindan
bakalim:
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TORRES: YENi NESIL SUV DENEYiMi

SUV sinifinda yenilikgi bir bakis agisi sunan Torres, 1.5 benzinli motoru ve 163 beygir gliclyle dikkat ¢ekiyor. 4x2 ve 4x4 segenekle-
riyle her turli siiris kosuluna uyum saglarken, saglam sasi yapisi ve modern tasarimiyla sehirde de arazide de iddiasini ortaya koyuyor.

TORRES EVX: ELEKTRIKLI
GUVENLIK CAGI

Tam elektrikli SUV segmentinde
dikkatleri Gizerine ¢ceken Torres EVX, 206
beygirlik glict ve 635 kilometrelik etkileyi-
ci menziliyle kullanicilarina emisyon sifir,
konforu ytiksek bir sirlis sunuyor.

D segmenti SUV kategorisinde 840
litrelik bagaj hacmiyle sinifinin lideri olan
model, gévdesinin ylzde 81’inin gergili
celikten yapilmis olmasiyla givenlikte ¢igir
aclyor. Monokok sasi yapisi ise tek parca
celikle butlinsel koruma sagliyor.

KORANDO: KOMPAKT SUV'DA
GUVENLIK LIDERI

C segmentinde yer alan Korando,
1.5 litrelik benzinli motoru ve 163 beygir
glcuyle konfor ve verimliligi bir araya
getiriyor. SUV ile sedan konforunu sentez-
leyen yapisiyla ideal bir sehir araci olan
model; geri gorlis kamerasi, 10.25 ing
dijital gosterge, bagimsiz acil frenleme,
serit takip asistani, uzun far asistani, aktif
devrilme 6nleyici ve yokus kalkis destegi
gibi gelismis glivenlik sistemleriyle donatil-
mis durumda. Euro NCAP’ten segmentinde
5 yildiz alarak en glivenli ara¢ unvanina sa-
hip olmasi da, Korando’yu sinifinin gbzdesi
haline getiriyor.

MUSSO GRAND: TiICARi KULLANIMA
PREMiUM YAKLASIM

Ticari sinifta yer alan Musso Grand, 2.2
litrelik dizel motoru, 202 beygir giicl ve
444 Nm tork degeriyle hem is dlinyasina
hem bireysel kullanicilara hitap ediyor. 4x2
ve 4x4 secenekleri, platinum ve platinum
plus donanim paketleriyle sunuluyor. Dis
tasariminda kasli omuz kanatlari, cevreyi
saran LED stoplar ve kasa ici elektrik prizi
gibi detaylar yer aliyor. Ozel kaplamali
kasa zemini, katlanabilir ylk sabitleme
halkalari ve islevsel pratiklik sunan kasa
yapisl, Musso Grand'i ticari segmentte
benzersiz kiliyor.

ACTYON: D SEGMENTINDE
PREMIUM KONFOR

Konforu ve teknolojiyi bir arada sunan
Actyon, 1.5 motoru, 163 beygir glicli ve
4x4 cekis sistemiyle tam anlamiyla bir yol
tutus uzmani. Michelin marka lastikleri, 790
litrelik bagaj kapasitesi ve Isitmali-sogutmali
koltuklartyla hem sehir ici hem uzun yol si-
ruslerinde beklentilerin &tesine geciyor. 360
derece kamera, kor nokta uyarisi, adaptif hiz
sabitleme sistemi, 12+12 inclik ¢ift multimed-
ya ekrani ve elektrikli bagaj kapagi gibi ileri
teknoloji detaylari, Actyon’u D segmentinde
premium bir SUV konumuna tasiyor.

Uyaraslan Otomotiv yalnizca arag
satisi degil, otomobil kullanicilarinin her
anina eslik eden bir ¢6zdm ortagi olmayi
hedefliyor.

= Test sirtst imkant ile araglari dene-
yimleme firsati

« ikinci el destek hizmeti ile degerinde

takas kolayligi

= Filo ve kurumsal kiralama opsiyonla-
riyla sirketlere 6zel ¢ozimler

= Yetkili servis agi ile glivenli ve garantili
bakim hizmeti

KGM SsangYong'un ileri glivenlik tekno-
lojileri ve Uyaraslan’in koklu tecribesiyle

SATISIN OTESINDE BiR DANISMAN: UYARASLAN!

Konya’da yeni bir siirtis deneyimi basliyor.
Konfor, performans ve glivenligi bir araya
getiren modelleri yakindan gérmek ve test
etmek icin, rotanizi Uyaraslan Otomotiv’e
gevirmeyi unutmayin. Clinkl can glvenligi
artik opsiyon degil, bir zorunluluk.



Yeni Nesil SUV Deneyimi
Burada Basliyor!

Yepyeni KGM modelleri simdi Uyaraslan'da sizi bekliyor.
Konumumuzu 6grenmek icin QR kodu okutun.

O+.310)

NEREDEYiZ?

UYARASLAN

(@) kgmuyaraslan



Otomotiv sektoériinde 30 yili agkin tecrubesiyle dikkat ceken Buyruk Grup, diinya devi Foton’un
yeni nesil araci Tunland G7'yi Konya'da satisa sundu. Genis donanimi, dayanikliigi ve
uygun maliyetiyle 6ne ¢ikan model, bireysel ve kurumsal kullanicilarin yeni gbzdesi oldu
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motiv sektdriinde 30 yili asan tecribesiyle

adindan s6z ettiren Buyruk Grup, Turkiye
ticari ara¢ pazarina yeni bir soluk kazandiriyor. OTO-
KAR Konya Bayisi Buyruk Grup Satis Mduri Onur
Kunduracioglu, 6zellikle Foton markasinin Tlrkiye'ye
giris streci, Tunland G7 modelinin teknik dzellikleri
ve bolgedeki kurumsal referanslari hakkinda énemli
bilgiler verdi.

Konya merkezli faaliyetlerini stirdiiren ve oto-

KOKLU GECMIS, GUCLU GELECEK:
BUYRUK GRUP

1992 yilinda traktdr satisiyla sektdre giris yapan
Buyruk Grup, kisa slirede Uriin yelpazesini genisletti.
1995 yilinda ikinci el traktdr satisina da adim atan
firma, ilerleyen yillarda kamyon, otobUs, ticari araglar
ve agir vasita segmentlerinde glcli markalarin bayili-
gini Ustlenerek bolgesel bir gli¢ haline geldi.

Buglin Buyruk Grup, sadece Konya ile sinirli
kalmayarak Karaman ve Aksaray illerinde de Renault
Trucks bayiligi ile hem satis hem de yetkili servis
hizmeti veriyor. Ayrica Otokar markasinin Atlas serisi
kamyonlari (9, 11, 15 ton) ve son olarak Foton marka-
sinin Tunland serisini de portféyline katarak pazarda-
ki iddiasini artiriyor.

DUNYA DEVi FOTON TURKIiYE'DE:
OTOKAR GUVENCESIYLE

Foton, 1996 yilinda Cin’de kurulan ve kisa slirede
dlnyanin 6nde gelen ticari arag Ureticilerinden biri
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haline gelen global bir dev. OtobUs, kamyon, ¢ekici,
panelvan, minivan, minibds gibi 10 nun Uzerinde farkli
ticari ara¢ segmentinde Uretim yapan Foton, dinya
genelinde 60tan fazla Ulkeye ihracat gerceklestiriyor.
Ayrica, diinya devleriyle yaptigi stratejik ortakliklarla
dikkat ¢ekiyor. Bu markanin Turkiye temsilciligini ise
KOC HOLDING catisi bulunan ve Savunma Sanayinde
de Diinyada 6nemli bir yere sahip olan OTOKAR yUrU-
tlyor.

Turkiye pazarina giris yapan ilk model ise Foton
Tunland G7 oldu. Bu model, 3 yillik yogun test ve uyum
stireglerinin ardindan Otokar tarafindan Tirk kullanicila-
rinin beklentilerine uygun hale getirilerek satisa sunuldu.

TUNLAND G7: ZORLU KOSULLARA
KARSI YUKSEK PERFORMANS

Foton Tunland G7, 6zellikle dayanikliligl, donanimi
ve fiyat-performans dengesiyle dikkat ¢ekiyor. 2.0
litrelik motoru 162 beygir glic ve 380 Nm tork Uretiyor.
Aracin kalbinde yer alan ZF Uretimi 8 ileri tam otomatik
sanziman, dayanikliligiyla &ne cikiyor. Arag, arkadan
itisli olarak (4x2) calisirken yol kosullarina gére otomatik
olarak 4x4 sistemine gecebiliyor. Kumanda panelinden
4x4 High veya Low modlarina gegis yapilabiliyor ve 60
santimetreye kadar su gegis kabiliyetiyle arazi kosulla-
rinda Ustln performans sergiliyor.

KURUMSAL FILOLARDA
TERCIH EDILIYOR " )
BUYRUK GRUP'TAN GUVENLI
Buyruk Grup, Tunland G7 modelini sadece bireysel HIZMET, KALICI COZUM

musterilere degil, kurumsal filolara da yogun sekilde
sunuyor. KONYA SEKER FABRIKASI, KONYA TURIZM gibi Otomotiv sektdriinde sadece satis degil, satis sonrasi destek, yetkili
biiytk firmalarin yani sira, Tuz Gélii Yeralti Dogalgaz servis, yedek parca tedarigi ve mlsteri memnuniyeti gibi alanlarda da giicli
Depolama Projesi kapsaminda faaliyet gésteren Cinli bir altyapiya sahip olan Buyruk Grup, sundugu her hizmette “misteri odak-
Merkezli China Camc Engineering Company LTD. Cin U” yaklasimi benimsiyor. Kunduracioglu, konuyla ilgili “Biz arac degil, ¢6zim
Halk Cumhuriyeti firmasina da 3 adet arac tedarigi sag- satiyoruz. Ister bireysel musteri, ister filo olsun; bizim i¢in édnemli olan,
ladi. Arazi, santiye ve uzun yol performansinin yani sira beklentileri karsilayan, strdurilebilir ve glvenilir bir iliski kurmak. Foton
ekonomik kullanimi, Tunland G7’yi kurumsal kullanim markasi da bu vizyonumuza birebir uyum saglayan bir is ortagi oldu.” dedi.

icin ideal hale getiriyor.
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FOTON TUNLAND V9

Kunduracioglu ayni zamanda Temmuz ayi icerisinde VIiP kullanima hitap edecek ve su anda Tiirkiye pazarinda esi benzeri bulunma-
yan Ozelliklere sahip olan yine Foton markasinin Amiral Gemisi niteligindeki Tunland V9 pick up versiyonunu da Temmuz Ay itibariyla
dost ve misterilerinin begenisine sunacaklarini sdyledi.



Yilksek arazi kabiliyeti, giiclii motor, dayanikli sasi, \ A
sik tasarim ve sagirtan konfor: Foton Tunland G7 4x4 Pick-up. o e
Dort dortliik performans, dort dortlik konfor.

Foton Tunland G7 Buyruk Otomotiv'de.
Sizi bekliyor.

Buyruk Otomotiv = *°

Buyruk Plaza, Fevzi Gakmak Mah

10753 Sok. No:30/H Karatay/Konya Oto I(ar

T: 0332 392 42 42 — Dogru karar —
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\ dan Konya'ya kazandirilan
Selguklu Cigek Bahcgesi 27
tlr 70 cesitte 375 bin adet gicek-
le bu yil da ziyaretgilerine gorsel
s6len sunuyor. Selcuklu Belediyesi
Konya’nin en blyik parklarindan
biri olan Kelebekler Vadisi Parki'nda
olusturdugu ve rengarenk cicekle-
riyle her yil binlerce yerli ve yabanci
turisti kendine hayran birakan
Selcuklu Cicek Bahcesi, yeni sezon
icin kapilarini ziyaretgilere acti.
Turkiye'nin en buylk cicek bahgesi
olma &zelligini taslyan bu essiz alan,
dogayla ic ice vakit gecirmek iste-

™ elcuklu .B'é_le(.jiye.si tarafin-

yenler icin ;b@iﬁ@'ﬁc&@rée{ bir séle
sunuyor. Yeni sezonda farkli tiirde
ciceklerle zenginlestirilen bahcede,
ziyaretcileri hem huzur verici man-
zaralar hem de fotograf cekimine
uygun muhtesem alanlar bekliyor.
Ozellikle karanfiller, papatyalar

ve sardunyalara bezenen bahce,
doga tutkunlari igin vazgecilmez bir
destinasyon olmaya devam ediyor.
Selcguklu Belediyesi Park Bahceler
MUdUrligu ekipleri tarafindan yogun
bir mesai harcanan Cicek Bahgesi
11 bin 500 metrekare alanda 27
tlr, 70 cesitte 375 bin adet cicekle
donatildi.



‘TUM ZIYARETCILERIMIzi TURKIYE'NIN EN RENKLI BAHCESINI

Selcuklu’nun sembol ziyaret mekanlarin-
dan bir tanesi olan Sel¢uklu Cicek Bahge-
si’ni bu yaz donemi icin 6zenli bir peyzaj
calismasi sonunda hazirladiklarini ifade eden
Selcuklu Belediye Baskani Ahmet Pekyatir-
macl, “Konya’nin gbézde ziyaret noktalarin-
dan biri olan Selguklu Cicek Bahgemiz yeni
sezonda da renk climbusuyle ziyaretcilerini

GORMEYE DAVET EDiYORUM’

karsilamaya basladi. Tirkiye’nin en blyik
gicek bahcesi unvanina sahip olan bu 6zel
alan, Kelebek Vadisi Parki’'nda yer aliyor ve
her yil binlerce yerli ve yabanci turiste ev
sahipligi yapiyor. Dogayla ic ice, estetik bir
ortam sunan bahcemiz, her sezon yeni-
lenen temalari ve farkl tiirde gicekleriyle
ziyaretgilerin Konya ve Selguklu’dan degerli

anilarla ve glizel fotograflarla ayrilmalarina
imkan veriyor. Hem Ulkemizden hem de tlke
disindan yerli ve yabanci tiim turistleri bu
rengarenk ciceklerin arasinda gezmeye ve
bu sélene sahitlik etmeye davet ediyorum”
dedi. Selguklu Cicek Bahgesi, pazartesi
glnleri hari¢ haftanin 6 giinti 09.00-20.00
saatleri arasinda ziyaret edilebiliyor.
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HIZMET

TER ARACA DEGHL, HER ARACA
TEX SEFER DEGIL, HER SEFERINDE

ANINDA INDIRIM!

www.hizmetpetrol.com.tr

Mevlana Civari Ucler Mezarligi Karsisi Konya
Tel./Faks: 0332 352 22 41 « E-mail: bilgi@hizmetpetrol.com.tr

Yakitlarimz () Tiipras rafinerileri cikighdir.



‘JEEP RUHUNU
YOLLARA TASIYORUZ'

Koyuncu Otomotiv, test siiriisiinden finansman destegine,
satis sonrasi hizmetlerden elektrikli Jeep modellerine
kadar sundugu ayricaliklarla Konya’'daki SUV tutkunlarinin
ilk tercihi olmaya devam ediyor




dnyaca Unli SUV markasi
D Jeep, 6zgln tasarimi, Ustln

yol tutusu ve her kosula uy-
gun sirls performansiyla dikkat ¢ek-
meye devam ediyor. Jeep markasinin
Konya’daki glicli temsilcisi Koyuncu
Otomotiv, sadece arag satisiyla degil;
sundugu kapsamli hizmet, musteri
odakli yaklasim ve yenilik¢i kampan-
yalarla da fark yaratiyor. Biz de Jeep
Koyuncu Satis Midirl Metin Derya ile
markanin giincel modellerini, misteri
deneyimini dnceleyen hizmet anlayis-
larini ve Jeep’in elektrikli gelecegini
konustuk.

Koyuncu Otomotiv olarak miiste-
rilerinize ne gibi olanaklar sunuyor-
sunuz?

Bizim i¢in misteri deneyimi, satis
slrecinin en kritik adimi. Bu nedenle
tim modellerimizde test slrlst im-
kani sagliyoruz. Clnki araci ne kadar
detayli anlatirsak anlatalim, kisinin
dogrudan deneyimi ¢cok daha etkileyici
oluyor. Test surtsl, misterinin araca
bakisini buylk olgtide sekillendiriyor.

FiNANS.A_L KOLAYLIKLARLA
ERISILEBILIR LUKS

Satin alma siirecinde miisteri-
lerinize ne gibi finansal kolayliklar
sunuyorsunuz?

Ddénemsel olarak %0’a varan faiz
oraniyla kredi kampanyalari sunu-
yoruz. Ticari musteriler icinse %80’e
kadar finansman destegi saglayabi-
liyoruz. Ayrica yaklasik iki ay dnce
baslattigimiz kampanyamizda, leasing
sistemiyle pesinatsiz ve taksitli alim
imkani sagliyoruz. Bu da dzellikle
sirketler acisindan oldukga avantajli
bir ¢6zUm sunuyor.

SATIS SONRASI
DESTEKTE GUGLU YAPI

Metin DERYA




Satis sonrasi hizmetleriniz hakkinda
neler soyleyebilirsiniz?

Araclarimizin garanti stresi standart
olarak 2 yil, ancak bu sire tercihe bagli
olarak 4 yila kadar uzatilabiliyor. Ayrica
ikinci el arag alim-satimi konusunda da Ko-
yuncu ikinci El showroomumuz izerinden
muUsterilerimize takas destegi sunuyoruz.
Musterilerimiz mevcut aracglarini degerinde
elden cikararak yeni araclarina kolaylikla

gecis yapabiliyor.

JEEP'IN ELEKTRIKLI YUZU:
AVENGER VE COMPASS

Jeep markasi elektrikli ve hibrit arag-
larda nasil bir konumda?

Elektrikli araclara olan giiven her
gecen gun artiyor ve Jeep bu alanda ciddi
bir fark yaratiyor. Bence yakin gelecekte
markalar bataryalarini kendileri Gretmeye
baslayacak ve sarj slreci yerini batarya
degisimine birakacak.

Jeep’in elektrikli modeli Avenger, iki
donanim paketiyle sunuluyor:

= Limited: Acil fren destegi, trafik isareti
algilama, serit takip sistemi, strtict dikkat
uyarisi gibi gelismis glvenlik sistemlerine
sahip. Sunroof ise opsiyonel olarak ekle-
nebiliyor.

= Summit: Tim bu 6zelliklere ek olarak
anahtarsiz giris, Seviye 2 otonom surls,
kdr nokta uyari sistemi ve 360 derece park
sensorl ile donatilmis durumda.

Ayrica hibrit segmentteki Compass
North Star modelimiz, 1.5 litrelik 130
beygir gliciinde motorla geliyor. Hem
performans hem de verimlilik acisindan
One cikiyor.

MARKA DEGIL, EFSANE: JEEP

Jeep’i diger markalardan ayiran temel
farklar nelerdir?

Jeep, diinyanin yedi kitasina hitap
eden bir marka. Bu evrenselligi, logo-
sundaki yedi bdlimde bile vurguluyor.
Markamizin off-road mirasi o kadar gigli
ki, halk arasinda arazi araclarinin tamami
“cip” olarak adlandiriliyor. Ancak herkes
bilir ki; her cip, bir Jeep degildir. Bu ifade
bile markamizin sektér icindeki konumunu
Ozetliyor.

MUSTERi TERCIHiNi SANSA
BIRAKMIYORUZ

Arac satin almayi diisiinen miisterile-
rinize ne gibi tavsiyeler veriyorsunuz?

Musterilerimizin sadece butgesini degil,
kullanim aliskanliklarini da dikkate aliyo-
ruz. Aracta kac kisi yolculuk edecek, yilda
kac kilometre yol yapiliyor, daha énce
hangi araglar kullanilmis gibi sorularla
detayli bir analiz yapiyoruz. Bu veriler dog-
rultusunda en uygun modeli &neriyoruz.
Her misteriye kisisellestirilmis bir yaklasim
sunmak temel prensibimiz.

Tesekkiir ederiz.




kyuncuotomotiv
0332 345 26 33 | 0332 326 23 48




MG'NINGUCU
KONYA’'DA MOTORCU iLE BUYUYOR

Motorcu Otomotiv'in portfdyiindeki kokli ingiliz markasi MG, saglamlik, gelismis giivenlik

donanimlari ve yenilik¢i teknoloijileriyle Konya'da hizli yiikselisini stirdiirtiyor. Genel Midir Mehmet
Akyol, MG'nin kisa slirede elde ettigi basariy1 ve markanin sundugu avantajlari anlatti
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onya’da otomotiv sektorinln glveni-
Klir isimlerinden biri olan Motorcu Oto-

motiv, dort farkli markayi ayni ¢ati
altinda bulundurarak hizmet veriyor. Sirketin
gecmisi ise sektorde kdkli bir deneyime daya-
niyor. Motorcu Otomotiv, 40 yili agkin slredir
otomotiv alaninda faaliyet gdsteren bir firma.
Kurucusu ve Yonetim Kurulu Baskani Muam-
mer Motorcu tarafindan, sanayi bolgesinde
hasar onarimi alaninda temelleri atilan sirket,
zamanla yedek parca alanina yoneldi. Ardin-
dan Ford markasiyla yapilan is birligiyle uzun
yillar Ford yetkili servisligi gdrevini tstlendi.
Bugln ise bu deneyim ve gliven lzerine insa
edilen yapi, KIA, MG, Suzuki ve Maxus marka-
larinin yetkili bayiliklerini basariyla yuriterek
yoluna devam ediyor. MG'nin sekt&rdeki yerini
Motorcu Otomotiv Genel Mudiri Mehmet
Akyol anlatti.

‘ILK TERCIHTE DOGRU SEGIM ONEMLI'

“ilk kez sifir arac alacak kisiler icin en
onemli konu, ihtiyaglarini dogru belirlemeleri.
Biz Motorcu Otomotiv olarak otomobil grubun-
da Ug, ticari ara¢ segmentinde ise bir markayla
hizmet veriyoruz. Uriin yelpazemiz 1,5 milyon
TL'den baslayip 6 milyon TL'ye kadar uzaniyor.
Musterinin sehir ici mi yoksa sehir disi mi agir-
Lkl kullandigy, yillik kilometresi, performans
beklentisi gibi bircok kriteri degerlendirerek en
uygun araci birlikte belirliyoruz. Her bltgeye
ve her beklentiye hitap eden se¢eneklerimiz
mevcut. Bu slirecte asil dnemli olan; aracin
kisinin yasam tarzina ve kullanim aliskanliklari-
na gercekten uygun olmast.”

Mehmet AKYOL
_—_




degisim markanin kalitesini daha da ileri
tasidi. Nitekim MG, Cinli markalar arasinda
Euro NCAP testlerinden 5 yildiz alan tek
marka olmayi basard:.”

SAIC Motor’un sadece MG igin degil,
diger global markalar icin de motor Uretimi
yapan dev bir Uretici oldugunu vurgulayan
Akyol, MG'nin Turkiye yolculuguna da
degindi:

“Turkiye pazarina Dogan Trend Oto-
motiv araciligiyla yaklasik 3-4 yil Once giris

CIN'IN EURO NCAP TESTLERINDEN 5
YILDIZ ALARAK GEGMI$ TEK MARKASI!

KIA Motorcu Otomotiv Genel Middiri
Mehmet Akyol, MG markasinin hikayesini
soyle anlatiyor:

“MG, 100 yillik bir ingiliz firmasi. Adini
‘Morris Garages’ten aliyor. Daha sonra Cin-
li otomotiv devi SAIC Motor ile is birligine
giderek Uretimini Cin’e kaydirdi. Ancak bu

T .
peintiic

yaptl. Bu kisa slirede yaklasik 60 bin arag
satisiyla glicll bir ¢ikis yakaladl. Markamiz-
da elektrikli ve benzinli segenekler mevcut.
Ancak su an yalnizca benzinli modellerle
satis yapabiliyoruz. Elektrikli modeller icin
bazi yeni dlizenlemeler bekleniyor.”
MG'nin kullanicilar tarafindan 6zellikle
saglamlik, yol tutusu ve suris konforu aci-
sindan ¢okga begenildigini belirten Akyol,
MG'nin gelecekte de adindan sik¢a s6z
ettirmeye devam edecegini ifade ediyor.

MOTORCU OTOMOTiV'i
FARKLI KILAN NE?

Motorcu Otomotiv’in dort farkli markayla
sUrdirdigl faaliyetlerinde, onu diger bayi-
lerden ayiran en dnemli unsurlarin basinda
samimiyet, gliven ve musteriyle kurulan sicak
bag geliyor. Konya’'da uzun yillara dayanan
gecmisiyle boélge halki icin tanidik ve glive-
nilir bir yz haline gelen firma, showroom
kapisindan igeri giren herkesin kendini rahat
hissedebilecegi bir ortam sunuyor.

Genel Midir Mehmet Akyol bu yak-
lasimi su szlerle 6zetliyor: “Biz misteriye
sadece bir satis temsilcisi gibi yaklasmi-
yoruz. Showrooma gelen herkesin kendini
evinde gibi hissetmesini, aile sicakliginda bir
iletisim kurmasini istiyoruz. Satistan sonra
da sézimduzin arkasinda durmak, verdigimiz
hizmetin her asamasinda ayni samimiyetle
yaninda olmak bizim icin temel ilke.” Akyol,
ara¢ aliminin her yerde yapilabilecegini an-
cak servis ve satis sonrasi hizmette saglanan
glivenin asil farki yarattigini belirtiyor: “Arag
her yerden alinabilir ama biz mUsterinin
aracina, kendi aracimizmis gibi yaklasiyoruz.
Bu anlayis, Motorcu Otomotiv’i sektérde dne
clkariyor.” Motorcu Otomotiv ayrica pazar
glinleri de acik kalarak musterilerine haftanin
her glinl hizmet veriyor. Tim modeller icin
test siirlst imkani sunulmasinin yani sira,
zaman zaman genis katiimli test strtsi
etkinlikleriyle de farkl bir deneyim yasatiyor.
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|

“

A
R
“f%\mmﬂﬁ“ o

A N ——
o M\”&Wk& esa e

MOTORCU
444 7 839



Op. Dr. Yilmaz POLAT

Medicana Konya Hastanesi Genel Cerrahi

OBEZITE BIR TEKNOLOJI HASTALIGIDIR

bozacak olglide viicutta asiri yag birikmesi

olarak tanimliyor. Hizla artan obezitenin diin-
yada ve Ulkemizde bir halk sagligi sorunu haline
geldigini sdyleyen Medicana Saglik Grubu Genel
Cerrahlarindan Op. Dr. Yilmaz Polat, ”/ GlintUmUzde
teknolojinin gelismesi, fiziksel aktivitenin azalmasi-
na neden oluyor. Hem hareketsizlik hem de yanlis
beslenme aliskanliklari obezite vakalarinin artma-
sina yol agiyor. Obezite birgok kronik hastaligl be-
raberinde getiriyor” dedi.
Obezite, vlicudun ihtiyacindan fazla kalori alinma-
sl sonucunda kisinin boy uzunlugunun kilogram
cinsinden agirligina olan oraninin yani viicut kitle
indeksinin 30’un lGzerinde olmasidir. Obezite olusu-
munu etkileyen bircok faktoér oldugunu ifade eden
Medicana Konya Hastanesi Genel Cerrahi Op. Dr.
Yilmaz Polat, obezitenin glnimizde c¢ogunlukla
teknoloji hastaligl oldugunu vurguladi.
OBEZITEYLE BIRLIKTE BIRCOK
HASTALIKTA BERABERINDE GELIYOR
Giderek daha fazla gorilen obezite, sadece fazla
kilolari degil, cesitli hastaliklari da beraberinde ge-
tiriyor. Obezitede viicutta artan yag dokusunun asi-
ri kilo olarak karsimiza ciktigini sdyleyen Op. Dr. Yil-
maz Polat, sdyle devam etti: “Obezitenin en dnemli
sebepleri arasinda yanlis beslenme aliskanliklari
ve hareketsizlik yer aliyor. GUnlimUzde teknolojinin
gelismesi de fiziksel aktivitenin azalmasina neden
oldugu icin hem hareketsizlik hem de yanlis beslen-
me aliskanliklari obezite hasta sayisinin artmasina
neden oluyor. Obezitenin artmasi da bircok kronik
hastalig| beraberinde getiriyor” diye konustu.
Obez olan kisilerde genellikle karin bdlgesinde
daha yogun olmak Uzere tim viicutta yag birikimi
gbzlenir. Artan yag dokusu vicudun normal islev-
lerini bozar. Obezitenin sadece beden degisikligi-
ne yol agmadigini ifade eden Genel Cerrah Op. Dr.
Yilmaz Polat, obez insanlarda nefes darligi, yor-
gunluk ve halsizlik, eklem ve sirt agrilarinin goru-
lebilecegini soyledi. Ayrica psikolojik sorunlarinda
olabilecegini ekleyen Op. Dr. Yilmaz Polat, obezi-
tenin kisinin kendine olan glivenini ve beden imajini
olumsuz etkiledigini, bu durumdan dolayl da ¢ogu
kiside depresyon ve anksiyeteye neden olabilece-
gini kaydetti.
Obezitenin baslica neden oldugu hastaliklarin kalp
dolasim sistemiyle ilgili oldugunu agiklayan Op. Dr.
Yilmaz Polat, sdyle devam etti: “Obezite dolasim

DUnya Saglik Orgutli (DSO) obeziteyi, sagligl

sistemini etkileyerek kalp hastaliklari, kalp krizleri,
kalp yetmezligi, hipertansiyon, k&tl yag asitlerinde
artis, hiperlipidemiye sebep olabilir. Bunun yani
sira beyinle ilgili sorunlar yani inme, ylrime bozuk-
luklari ve migrene de yol acabilir. Endokrinolojik
olarak neden oldugu en dnemli hastalik ise Tip2
Diyabet'tir. Kadinlarda polikistik over sendromu ve
bununla iliskili infertiliteye yani kisirliga neden ola-
bilir. Solunum sistemini etkileyerek pulmoner em-
boli ve uyku apnesine neden olabilir. Ayrica obe-
zite asosyal kisilik bozukluklari ve depresyonun en
onemli nedenlerinden biridir. Obezite yasam igin
vazgecilmez olan karacigerde yaglanmaya, safra
taslarinda artisa ve refli hastaligina da sebep ola-
bilir. Son yillarda artan kanser hastaliklari da obezi-
te ile iliskilidir. Ozellikle meme, rahim ve kolon kan-
seri riski obezite ile birlikte artis gdstermektedir’”
dedi.

COK GEC OLMADAN HAREKETE GECILMELIDIR
Obezitenin tedavisinde; dogru beslenme aliskanlik-
larinin kazandirilmasi, fiziksel aktivite ve egzersiz,
davranis degisikligi tedavisi, ila¢ tedavisi ve cerrahi
tedavi yontemleri uygulanmaktadir. Genel Cerrahi
Op. Dr. Yilmaz Polat obezite hastalarinin, hastalik-
lar gelmeden harekete gecmelerini sdyledi ve su
bilgileri verdi: “Obezite tedavisi hekim, diyetisyen,
hemsire, psikolog ve fizyoterapist isbirligi icinde
oldugu bir ekip tarafindan yonetilmelidir. Obezite
tedavisinde kullanilan yéntemler, bireyin kilosuna,
yasina, saglik durumuna ve yasam tarzina gore
degisiklik gosterir. Oncelik her hasta icin dogru
beslenme aliskanliklarinin kazandirilmasidir. Bunun
yaninda fiziksel aktivite ve egzersiz ile desteklen-
melidir. Gene de vicut kitle indeksi 30'un altina
dlsmeyen hastalarimiz icin Gastrik balon uygula-
masi tavsiye edile bilinir. Bu yéntem, kilo vermeye
yardimci olur ve obezitenin yol actig saglik sorun-
larinin riskini azaltir’” dedi.

Obezite tedavisinde kullanilan cerrahi yontemler
de vardir. Obezite cerrahisinin, diger tedavi yon-
temlerinin yetersiz kaldigl durumlarda basvurulan
bir secenek oldugunu kaydeden Op. Dr. Yilmaz Po-
lat, “Mide kiclltme, midenin boyutunu kigllterek
alinan kalori miktarini azaltan bir cerrahi yontem-
dir. Mide by-pass, midenin bir kisminin bypass edi-
lerek ince bagirsaga dogrudan baglandigi bir cerra-
hi yontemdir. Bu yontem, midenin hacmini klgultur
ve besinlerin emilimini azaltir.60 yasina kadar her
bireyde bu yéntemler kullanilabilir’” dedi.
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Yeni nesil SUV anlayisini ileri teknoloji, sik tasarim ve Ust diizey giivenlik donanimlariyla

bulusturan Jaecoo 7, Konya'da Koyuncu Otomotiv giivencesiyle otomobil severlerle bulusuyor.

Satis sonrasi destekten test siirlistine kadar her asamada miisteri memnuniyetini esas alan

Koyuncu, Jaecoo’nun premium durusunu sahaya yansitiyor

KOYUNCU, PREMIUM IDDIASINI
JAECOO ILE ORTAYA KOYUYOR

in merkezli global otomotiv

markasi Jaecoo, 2024 yilinda

Turkiye pazarina hizli bir giris

yaptl. Konya'daki tek yetkili
bayisi Koyuncu Otomotiv ise, markanin
premium segmentteki temsilciligini Ustlene-
rek bolgedeki satis ve hizmet basarisiyla
one ¢ikiyor. Jaecoo Plaza Koyuncu Satis
MUdird Selamet Demirhan ile Jaecoo’nun
Turkiye’deki blylme stratejisini, satis son-
rasl hizmet anlayisini ve Jaecoo 7 modeli-
nin detaylarini konustuk.

Jaecoo markasinin Tiirkiye ve Kon-
ya'daki yolculugunu anlatabilir misiniz?

Jaecoo, 2024 yilinin Agustos ayinda
Turkiye otomotiv pazarina resmi olarak gi-
ris yapti. Bu yeni ama global vizyona sahip
markanin Ulkemizdeki temsilcilerinden biri
olarak, Koyuncu Otomotiv catisi altinda
Aralik ayi ortasinda showroomumuzu
hizmete agtik.

Jaecoo, premium SUV segmentinde
konumlanan bir marka. Sadece satis adet-
leriyle degil, mlsteri memnuniyeti, ara¢

kalitesi ve teknolojiyle de fark yaratiyor.
Turkiye genelindeki performansina baktigi-
mizda, kisa slrede sektdr ortalamalarinin
Uzerinde bir satis basarisi yakaladigini
gorliyoruz. Konya yetkili bayisi olarak biz
de, bu ortalamanin lzerine ¢ikan satis
adetlerimizle markanin buytime ivmesine
katki saglamaktan memnuniyet duyuyoruz.

Koyuncu Otomotiv olarak, yalnizca bir
bayilik degil; markanin bolgedeki yiz,
glven noktasi ve deneyim merkezi olmayi
hedefliyoruz.




Selamet DEMIRHAN

KOYUNCU OTOMOTIV,
SADECE SATISTA DEGIL SATIS SONRASI
HIZMETTE DE FARK YARATIYOR

Yeni bir markaya dair en cok merak
edilen konulardan biri satis sonrasi siirec.
Siz bu konuda nasil bir hizmet modeli
sunuyorsunuz?

Dogru bir tespit. Turkiye’de yeni pazara
giren markalara kars! tiketicilerde dogal
olarak “satis sonrasi destek” konusuna
dair soru isaretleri olabiliyor. Koyuncu
Otomotiv olarak bu gliven ihtiyacina glcli
bir cevap veriyoruz.

Oncelikle, satis sonrasi hizmet altya-
pimizi Jaecoo markasina uygun sekilde
organize ettik. Genis kapsamli bir yedek
parca stok sistemimiz var. Bunun yaninda,
stok disI parcalarda Jaecoo Turkiye sto-
gunda mevcut ise en hizli sekilde tedarik
sagliyoruz.

Ayrica, servis ekibimiz Jaecoo arag-
larinin bakim ve onarimi konusunda 6zel
egitimlerden gegirildi. Boylece misteri-
lerimiz sadece arac alirken degil, aracini
kullanirken de Koyuncu giivencesini her
adimda hissediyor.

Kampanya tarafinda da énemli destek-
ler sagliyoruz. Ozellikle dénemsel olarak
sundugumuz vadelendirme segenekleri ile
hem bireysel hem ticari musterilere ciddi
alim avantajlari sunuyoruz. Bu da Jaeco-
o’nun Turkiye pazarinda hizli kabul gérme-
sini kolaylastiran faktérlerden biridir.

JAECOO 7 iLE SEGMENTINE
YENi BiR SOLUK

Su an Tiirkiye'de satista olan Jaecoo
7 modelinden bahseder misiniz? Hangi
6zellikleriyle 6ne cikiyor?

Jaecoo 7, markanin Turkiye pazarinda-
ki ilk temsilcisi olarak ciddi bir ilgi gordu.
Aracimiz 1.6 litrelik benzinli motorla geli-
yor. 145 beygir glic ve 275 Nm tork Ureten
bu motor, hem performans hem de yakit
verimliligi agisindan kullanicilarin beklenti-
lerini karsiliyor.

Modelin 4x2 ve 4x4 ¢ekis segenekleri
mevcut. Her iki versiyon da Ust donanim
seviyesiyle, yani tek ve dolu paket olarak
satisa sunuluyor. Jaecoo 7, sadece teknik
verileriyle degil, tasarimiyla da premium
hissini sonuna kadar yansitiyor.

Modern mihendislik Grind bir sasiye
sahip olan arag, gelismis surls destek
sistemleri, ylksek ¢6zinUrlUkli ekranlar,
yapay zeka destekli yardimci sistemler ve
akilli baglanti 6zellikleriyle donatilmis du-
rumda. Bu da slrls deneyimini hem sehir
ici hem zorlu yol kosullarinda konforlu,
glivenli ve keyifli hale getiriyor.

Ayrica aracimiza olan glivenimizin bir
gbstergesi olarak, 5 yil ya da 150 bin kilo-
metre garantisi vermekteyiz.
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Yakin vadede Jaecoo 7’nin plug-in
hybrid versiyonu ve Jaecoo 5'in tamamen
elektrikli BEV modeli de Turkiye yollarinda
olacak. Markanin teknolojiye ve slrdirile-
bilirlige olan bagliliginin somut drneklerini

bu modellerle daha net gérecegiz.

TASARIM VE ANLAM
BUTUNLUGUYLE JAECOO

Marka adi olan ‘Jaecoo’ ne anlama
geliyor?

Bu oldukga ilging ve anlam yUklu bir
isim. “Jae” kelimesi Almanca’da korkusuz,
cevik ve hedef odakli anlamina gelirken,
“Coo” ingilizce’de cool, yani stil sahibi, et-
kileyici ve kaliteli anlamlarini tasir. Bu isim,
markanin karakterini dogrudan yansitan
bir kavramsal bitinliuge sahip.

Jaecoo 7 modeline baktiginizda, bu
kelime anlamlarinin Uriine tam olarak
yansitildigini gdriiyorsunuz. Cesur bir ta-
sarim dili, aerodinamik detaylar, teknolojik
Ustlinlik ve siris kararliligr... Tim bunlar
markanin ne kadar iddiali ve vizyoner
oldugunun bir gdstergesi.

KOYUNCU OTOMOTIiV'DE MUSTERi HER
ZAMAN ONCELIKLIDIR

Miisteri memnuniyetine y6nelik yakla-
siminizi nasil tanimlarsiniz?

Koyuncu Otomotiv’in sektdrde glvenilir
bir marka haline gelmesindeki temel unsur;
musteriye verdigimiz deger ve dnceliktir.
Bizim igin her musteri 6zeldir. Bu anlayis
sadece satis aninda degil, satis sonrasi hiz-
metlerde de ayni sekilde gegerliligini korur.

Showroomumuza gelen bir misterinin
arac alip almamasi bizim igin belirleyici
degildir. Biz herkesin Jaecoo deneyimini
tanimasini isteriz. Mlsterilerimize, yalnizca
bir arac degil; gliven, destek ve prestij
sunuyoruz.

Son olarak Jaecoo markasini merak
eden tiiketicilere ne séylemek istersiniz?

Otomobil tutkunlarini Jaecoo diinya-
sini kesfetmeye davet ediyoruz. Koyuncu
Otomotiv olarak, teknoloji ve tasarimin
bir araya geldigi bu markay!i en iyi sekilde
temsil ediyoruz. Tum Konya halkini glizel
bir test slirlist ve off-road deneyimiicin
showroomumuza bekliyoruz.

Tesekkiir ediyoruz.




 JNECOO O aas e A



Elektrikli motosiklet ve yedek parca Uretiminde Turkiye'nin 6nde gelen
yerli markalarindan Motolux, Konya’'daki yetkili bayisi Enginius Grup ile sehirde
surdurulebilir ulasim ve yerli Uretim anlayisini bir araya getiriyor

ILKLERIN MARKASI ENGINIUS:
MOTOLUX ILE GUCLU YURUYUS

w _. ;Il a 1';".-!1?.- -

I ! Elir |. 11 ¥
L — =




ka olan Motolux Konya Yetkili Bayisi Enginius
Grup, blinyesindeki diger Uretimleriyle de
yerli ve milliye verdigi degeri gbsteriyor. Enginius

E—Bike ve motosiklet Uretiminde yerli bir mar-

Grup Yoénetim Kurulu Baskani Mehmet Blyikkeles,
Motolux bayisi ve Uretimleriyle ilgili bilgi verdi. Moto-
lux Urdn cesitliligi, tasarim farkliliklari, kalite anlayisi
ve satis sonrasi hizmetleri ile sektére katma deger
saglamayi amaclayan Motolux, yaklasik 1 yil dnce

Konya yetkili bayisi Enginius Grup ile birlikte Kon-
ya’'da genis kitlelere ulasti.

Yenilikgi cizgisi ile modern Uretim ve pazarlama
anlayisini sektérdeki deneyimi ile birlestiren Motolux,
ayni zamanda motosiklet sektériinde standartlari si-
rekli yikseltmeyi hedefliyor. Genis model segcenegiyle
gorucuye cikan Motolux; enduro, chopper, scooter,
touring, e-grup, cup, e-tricycle, UTV, golf buggy ve
cocuk grubundan yaptigi tretimlerle 6n plana cikiyor.

CEVRECI, YENILIKCi VE iDDIALI!

Aksaray’da Uretilerek genis kitlelere ulasan Motolux,
yerli ve milli olmasinin yani sira gagin gerekliliklerini de igi-
ne alan, teknolojiye 6ncliliik eden bir marka halini aliyor.
Motolux Konya Yetkili Bayisi Enginius Grup Yénetim Kuru-
lu Bagskani Mehmet BlyUkkeles, bu kapsamda markanin
Uretimde dikkat ettigi diger bir kriterin ise ‘glivenlik’ oldu-
guna dikkat gekti. Bu kapsamda Ustl kapali modellerde
glines paneli olan motosiklet grubuyla Motolux'lin bir
yenilige daha adim attigini ifade eden BlyUkkeles, kulla-
nilan batarya sistemlerinin ise tamamen cevreci, kaliteli,
daha uzun émdirld oldugunu aktardi.

Enginius Grup olarak yaklasik 1 yildir Konya yetkili
bayisi olduklarini, ancak hem merkezdeki hem de ilce-
lerdeki mUsteri portféyl ile Konya’da markanin tani-
nirligini artirdiklarini ifade eden Buytkkeles, “Otomobil
sektoriinde artan fiyatlar ve trafik yogunlugu dolayisiyla
vatandaslar artik iki tekerlekli veya (g tekerlekli ¢ozim-
lere ydneliyor. Motosiklet kullanicisi diinya genelinde bir
hayli fazla iken (¢ tekerli motosiklet kullanici kitlesi de
azimsanamayacak derecede ve genis bir kullanim alani
sunmasiyla da farkl isler icin kullanilmakta: Sehir mer-
kezinde yaslilar veya cocuklarini okula getirip gétirmek
isteyen hanimefendiler kullaniyor. is yerlerinde depolar
arasinda transfer veya sanayilerde parca transferi yapan
isletmeler tercih ediyor.

TURK_i_YE’NiN i_LK VE TEK FORGED
(DOVME) PiSTON URETICISil

Enginius Grup olarak ana faaliyet alanlarinin yedek
parca imalati olduklarini belirterek bu kapsamda
Turkiye'de ilk ve tek olan bir Uretimi de binyelerinde
bulunduklarini ifade eden Blylkkeles, “Markamizi,
firma ismimiz yaparak bir grup sirketi olusturduk. Grup
sirketimizin icinde yedek parga imalaty, ikinci el otomobil
alim satimi ve sifir motosiklet bayiligi var. is makinesi, agir
vasita, otomobil, deniz araglarina uygun motor pistonlari
imalati yapiyoruz.

Uretim hacmimizin yaklasik olarak yiizde 50sinin ih-
racat oldugunu sdyleyebilirim. Ayni zamanda Turkiye'de
ilk ve tek olarak forged piston (dévme piston) imalatini
biz Ustleniyoruz!” dedi.

KALiT__E VE DAYANIKLILIKTA
DUNYA STANDARTI!

Turkiye'nin ilk ve tek forged piston (dévme piston)
Ureticisi olarak kisa slirede global arenadaki kalitenin
Ustlinde, Turkiye’deki firmalarin tercih ettigi bir marka
haline geldiklerini ifade eden BiyUlkkeles, bu kapsamda
Uretim kaliteleriyle ilgili sunlar sdyledi: “Globalde de
dlnya Uzerindeki bu Urlni yapan firma sayisi oldukca
az. Kalite ve dayaniklilik bakimindan diinya ¢apinda bir
kaliteyle uzun 6GmUrlt Grin Uretimi yapiyoruz. Mdsteri
geri bildirimleri de bu sekilde. Bu kapsamda hem bayisi
oldugumuz motosiklet firmasinin yerli olusuyla hem de
Uretimimizin Tlrkiye'de bir ilki teskil etmesiyle yerli ve
milliye verdigimiz dnemi bir kez daha kanitladik.”
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Dacia Celik, ulasilabilirlikte ve glivende iddiali! Uygun kredi se¢cenekleri,

takas destegi ve glicli satis sonrasi hizmetleriyle Dacia Celik, arac sahibi olmak

isteyenlere hem ekonomik hem glvenilir ¢oziimler sunuyor

X VYo N @ARACLA

BIRLIKTE COZUM DE SUNUYOR




Unimuizde otomobil artik yalnizca
G ulasim araci degil; ayni zamanda

hayati kolaylastiran, zaman kazan-
diran bir zorunluluk. Ancak yUkselen fiyatlar
ve degisen ekonomik kosullar, ara¢ sahibi
olmayi ¢ogu kisi icin daha karmasik hale
getiriyor. Bu noktada, sundugu uygun finans-
man ¢dzimleri ve musteri dostu yaklasimiyla
Dacia Celik, farkini ortaya koyuyor.

Dacia Celik Satis Midurl Bilent Tutar,
arag sahibi olmak isteyenlerin karsilastig
temel sorunlara ¢6zim Uretmeye calistiklarini
vurguluyor. “insanlar yatirimlarini farkl alan-
lara yonlendirse de otomobil artik bir yatirim
degil; dogrudan bir ihtiyag. Biz de bu ihtiyaci
karsilamak icin elimizdeki tim imkanlari mus-
terimizin lehine kullaniyoruz” diyor.

DACIA Fi_[\lANS iI__E KOLAYLIK
VE GUVEN BiR ARADA

Biilent TUTAR




Dacia Celikte arag¢ satin alma sireci,
yalnizca bir satis islemi olarak gorilmiyor.
Musteri ihtiyacina uygun ¢ézimler Ureten
ekip, finansman konusunda da misterile-
rini banka proseddrleriyle ugrastirmadan
yonlendiriyor. Tutar, “Dacia Finans ile
sundugumuz kredi sartlari piyasaya gore
¢ok daha avantajli. Sifirdan baslayan faiz
oranlariyla musterilerimize destek sagli-
yoruz. Hem hizli islem, hem glivenli ¢6zim
sunuyoruz” diyerek finans sistemine dair
net bilgiler veriyor.

TAKAS DESTEGIYLE ARAC
YENILEMEK ARTIK DAHA KOLAY

Yeni bir ara¢ alirken mevcut aracini
degerlendirmek isteyen misteriler igin de
Dacia Celik alternatif sunuyor. Showro-
omda uygulanan takas sistemiyle, aracin
gercek piyasa degeri lUzerinden degerlen-
dirilmesi saglaniyor. “Musterimizin aracini
deger kaybina ugratmadan almak istiyo-
ruz” diyen Tutar, bu sistemin hem seffaflik
hem de gliven sagladigini belirtiyor.

HER MODELDE TEST SURUSU, HER
MUSTERIYE YAKIN iLGi

Arag almadan 6nce deneyimlemek
isteyenler icin Dacia Celik’te tim model-
ler test sUrislne agik. Hem showroomda
detayli inceleme imkani hem de dis alanda
deneme slrusleriyle, misterilere karar
vermeden dnce araci yakindan tanima
firsati veriliyor. “ilk defa arac alacaklar icin
bu slre¢ ¢cok dnemli. Biz de bu nedenle
slreci aceleye getirmeden, sorularla ve
yonlendirmelerle ilerletiyoruz” diyen Tutar,
deneyim temelli yaklasimi benimsediklerini
ifade ediyor.

SATIS SONRASI DEGIL, SERViS
HIZMETLERi SONRASI DESTEK

Dacia’yi rakiplerinden ayiran en
temel 6zelliklerden biri, satistan sonra
da musteriyle bagini stirdirmesi. Servis,
bakim, yedek parc¢a temini ve memnuniyet
aramalariyla bu iliski dinamik tutuluyor.
Tutar, “Arac satildiktan sonra musteriyle
bagimiz bitmiyor. Aksine yeni basliyor. Her
hizmetimizi musterimizin glinlik hayatini
kolaylastirmak i¢in sunuyoruz. Guler yizli
ve ¢6zUm odakli bir ekiple bu slreci yone-
tiyoruz” diyor.

KONYA’NIN TERCIiHi: DACIA CELIK

Gerek servis altyapisi gerekse glc-
LU yedek parca stoguyla Konya’da dne
cikan Dacia Celik, 6zellikle ekonomik arag
segmentinde tercih edilen markalardan
biri haline gelmis durumda. Bilent Tutar,
“Bizim icin dnemli olan, Dacia markasini
sadece satmak degil, her yonuyle arkasin-
da durmak. Misteri memnuniyetini sadece
sOzle degil, hizmetle sagliyoruz” diyerek
bayilik anlayislarini 6zetliyor.
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fuzul

yeni bir finans

SON 4 YILDA 64 BIN TASARRUF
SAHIBI FUZUL ILE ARAC SAHIBI OLDU

Fuzul'lin tasarruf finansman modelinin sundugu kisiye 6zel 6deme imkanlari
sayesinde son 4 yilda 64.591 tasarruf sahibi arac sahibi oldu. Gelecek planlarini sekillendirmek
icin Fuzul’in finansman modelini secen her 10 kisiden 7’si arac edinmeyi tercih etti

ra¢ sahibi olmak, modern yasamin
Avazgegilmez bir parcasi ve bircok

Kisi icin dnemli bir gelecek plani.
Ancak yikselen arag fiyatlari ve geleneksel
finansman seceneklerinin getirdigi maliyet-
ler, bu dnemli adimi atmayi bir¢ok kisi icin
zorlastiriyor. Tam da bu noktada, kisiye dzel
6deme imkanlariyla dne ¢ikan Fuzul, Turki-
ye’nin ara¢ edinme yontemlerine erisilebilir
bir soluk getiriyor. 30 yili agskin deneyimi ve
BDDK lisansli glivenilir yapisiyla Fuzul, birey-
lerin kendi bitgelerine uygun, planli ve glive-
nilir bir yolla ara¢ sahibi olmalarini saglayan
yenilik¢i bir finansman modeli sunuyor.

ARAC FINANSMANINDA
YUKSELEN TREND

Fuzul'ln acikladigi glincel verilere gore,
gelecek planlart igin tasarruf finansman
modelini tercih edenlerin blyik ¢ogunlugu,
ara¢ edinmek amaciyla bu sistemi kullani-
yor. 2025 yili sézlesme adet bazli dagilimi
incelendiginde, Fuzul'li tercih eden her 10
kisiden 7’sinin (ylzde 70,82) arac almak
istedigi, konut finansmani igin tasarruf finans-
man modelini kullananlarin ise ylizde 29,18
oldugu goruluyor. Bu oran, Fuzul'in sadece
konut finansmaninda degil, ayni zamanda
bireylerin ara¢ edinme slreclerinde de dncl
ve yaygin bir ¢6zim ortagi haline geldigini
ortaya koyuyor.

64 BIN Kisi FUZUL FINANSMAN
MODELIYLE ARAC HAYALINE KAVUSTU

jis
"
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Fuzul Tasarruf Finansman AS, 2022
yilindan bu yana yaklasik 70 bin tasarruf
sahibinin kendine 6zel 6deme imkanlariyla
arag sahibi olmasini saglad.

Fuzul'lin ara¢ finansmanindaki bu gicli
performansi ve sagladigi somut finans-
man hacmi, tasarruf finansmani modelinin
sadece konut edinme surecleri icin degil,
ayni zamanda arag ediniminde de ne kadar
onemli ve tercih edilen bir ¢éziim oldugunu
kanitliyor. Tasarruf finansman modelinde
koklu bir deneyime sahip olan Fuzul, kisiye
Ozel 6deme imkanlariyla bireylerin gelecek
planlarina destek olmaya ve Turkiye eko-
nomisine deger katmaya devam ediyor.
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Herkese Fuzul lazim.
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ZAMANA MEYDAN OKUYAN IKILI:
FIAT VE KOYUNCU OTOMOTIV

Koyuncu Otomotiv, Fiat'in genis Griin gamini ve ileri teknoloji modellerini, kapsamli satis
ve satis sonrasi hizmet anlayisiyla Konya'da miisterileriyle bulusturuyor. Fiat ile konforlu
suiris, ekonomik ¢éziimler ve Ustin musteri deneyimiyle her yolculuk 6zel hale geliyor




Oto Satis Miidird Emrah Akkus, hem markanin

donlstimini hem de misteri odakli yaklasim-
larini anlatti. Geleneksel modellerden elektrikli araglara
uzanan genis Uriin yelpazesi ve Konya'daki satis deneyi-
mini konustuk.

F iat Konya Yetkili Saticisi Koyuncu Otomotiv'in

GUVENILIR BIR iS ORTAGI OLARAK
KOYUNCU OTOMOTIiV

Fiat ve Koyuncu Otomotiv'i kisaca taniyabilir miyiz?

Fiat, diinya capinda taninan, ulasilabilirligi ve teknolo-
jiyi bir araya getiren kokli bir otomotiv markasi. Koyuncu
Otomotiv olarak biz de Konya'da uzun yillardir Fiat'in
yetkili saticisi olarak faaliyet gdsteriyoruz. Amacimiz
sadece arag satmak degil; misterilerimize gtivenilir bir
¢6zUm ortagl olmak. Her misterimize deger katmayi,
sadece satis aninda degil, tim slire¢ boyunca yaninda
olmayi hedefliyoruz.

FIAT BAYILIGINDE 20 YILI ASAN DENEYiM

Fiat markasiyla is birliginiz ne zaman basladi?

Fiat bayiligimiz 2002 yilinda basladi. O zamandan
bu yana hem bireysel hem de kurumsal misterilerimi-
ze hizmet veriyoruz. Bu slrecte misteri portfoyimuzi
genislettik, satis ve satis sonrasi hizmet kalitemizi stirekli
gelistirerek Konya’'da Fiat markasina olan gliveni daha da
glclendirdik.

GENIS MODEL YELPQZI_E_SiYLE
HER iHTIYACA ¢OzUM

Fiat modelleri arasinda en ¢ok ilgi gérenler hangi-
leri?

Su anda en ¢ok tercih edilen modellerimiz arasinda
Egea Sedan ve Egea Cross yer aliyor. Tasarimi, perfor-
mansi ve ekonomik yakit tiketimiyle bu modeller oldukca
ilgi gorlyor.

Ayrica ticari segmentte Doblo ve Scudo modellerimiz,
esnaf ve isletmelerin ilk tercihi olmaya devam ediyor.

Yeni nesil modellerimiz arasinda ise Fiat 600, elektrikli
ve hibrit versiyonlariyla 6ne cikiyor.

Elektrikli versiyon olan 600 La Prima, 54 kWh ba-
tarya kapasitesiyle sehir icinde 591 km’ye varan menzil
sunuyor. DC hizli sarj destegiyle batarya %20'den %80
doluluga yaklasik 30 dakikada ulasiyor.

Hibrit versiyon ise 1.2 litrelik motorla ¢alisan 48V
mild-hybrid sistemiyle ekonomik ve konforlu bir siirtis
sagliyor.

I
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YENi FiAT PANDA iLE ELEKTRIKLI
SEHIR KULLANIMI

Yakin dénemde tanitilan modellerden
biraz daha bahseder misiniz?

Bu yil tanitimi yapilan ve Eylll itibariyla
Turkiye'de satisa sunulmasi planlanan Yeni
Fiat Panda, hem elektrikli hem hibrit versiyon-
lariyla geliyor.

Elektrikli Panda, kompakt boyutlari ve
250-300 km menziliyle sehir ici kullanicilart igin
tasarlandi.

Hibrit versiyon ise Fiat'in glincellenmis 1.0
Firefly motoru ve 12V mild-hybrid sistemiyle
cevre dostu ve ekonomik bir segcenek sunuyor.

HER SEGMENTE UYGUN ARACLAR

Arag cesitliliginiz hangi kullanici ihtiyacla-
rina hitap ediyor?

Fiat olarak genis bir kullanic profiline hitap
ediyoruz.

Aileler icin konforlu ve ekonomik aragla-
rimiz; ticari mUsteriler icin saglam, dayanikli
modellerimiz; geng kullanicilar icin ise sehir ici
pratikligi 8n planda olan kompakt araclarmiz
mevcut.

Son dénemde &zellikle Egea Cross, 600 La
Prima ve Doblo modellerimiz yogun ilgi gériyor.

ELEKTRIKLI VE HiBRIT ARACLARA
ARTAN iLGi

Elektrikli ve hibrit araclara talebi nasil
degerlendiriyorsunuz?

Elektrikli ve hibrit araclara olan ilgi giderek
artiyor. Ozellikle biiytk sehirlerde cevre has-
sasiyeti ve yakit ekonomisi daha da 6n plana
¢tkmis durumda. Fiat olarak bu dontistimiin
bir parcaslyiz.

Yeni modellerimiz, bu ihtiyaclara cevap
veren yuksek verimlilik ve sarj teknolojile-
riyle donatiliyor. Bu alandaki Grdin gamimiz
OnlimUzdeki dénemde de genislemeye devam
edecek.

YENi TRENDLER: DiJiTALLESME VE
AKILLI TEKNOLOJILER

Tiirkiye otomotiv pazarinda sizi en ¢cok
etkileyen giincel trendler neler?

Sektdrdeki en belirgin degisimlerden biri
dijitallesme.

Kullanici deneyimi merkezli tasarimlar,
baglantili teknolojiler ve elektrikli motorlar
giderek daha fazla 6nem kazaniyor.

Ayrica SUV segmentine olan ilgi her
gecen yil daha da artiyor. Biz de Urlin ga-
mimizi bu trendlerle uyumlu sekilde sirekli
glincelliyoruz.

FiAT’l FARKLI KILAN OZELLIKLER

Fiat markasini diger markalardan ayiran
en 6nemli unsur nedir?

Fiat, kaliteyi ulasilabilir fiyatlarla sunabilen
nadir markalardan biri.

Yedek parca maliyetleri distik, servis agi
yaygin ve modellerimiz Turkiye pazarina 6zel
olarak gelistiriliyor. Bu da kullanicilar agisindan
blyuk bir avantaj. Hem ekonomik hem de glive-
nilir araclar arayanlar icin Fiat ideal bir tercih.

MUSTERI MEMNUNIYETIi iCIN
TAKIP VE DESTEK

Miisteri memnuniyetine yonelik 6zel bir
sisteminiz var mi?

Evet, satis sonrasi memnuniyeti diizenli
olarak Slclyor ve analiz ediyoruz.

Musterilerimizden gelen geri bildirimleri
dogrudan degerlendiriyor, stregleri strekli
iyilestiriyoruz.

Ayrica satis danismanlarimiz, arag tesli-
minden sonra da misterilerimizle iletisimini
surdirlyor. Bizim igin her musteri uzun vadeli
bir yol arkadaslig anlamina geliyor.

SHOWROOMDA KAPSAMLI DENEYIM

Showroomunuzda miisterilere hangi
imkanlari sunuyorsunuz?

Showroomumuzda mUsterilerimize
araglari yakindan inceleyip test strlst yapma
imkani sunuyoruz. Deneyimli satis ekibimiz,
her misterinin ihtiyacina uygun en dogru araci
bulmasinda birebir destek sagliyor. Ayrica
finansman ¢dzlimleri, takas hizmeti, konforlu
bekleme alanlarimiz ve ikramlarimizla satis
surecini keyifli ve glivenli bir deneyime donUs-
tirtyoruz.” Fiat'la tanismak isteyen herkesi
showroomumuza bekliyoruz.

iLK ARAGC ALACAKLARA OZEL
DANISMANLIK

ilk kez arag alacak miisterilere nasil bir
rehberlik sunuyorsunuz? .

Ilk kez arac sahibi olacak musterilerimize
adim adim rehberlik ediyoruz.

intiyaclarini detayli sekilde analiz ediyor,
farkl modelleri test etmelerini sagliyor ve tim
sure¢ boyunca yanlarinda oluyoruz.

Finansman, sigorta, kullanim aliskanligi gibi
konularda da detayl bilgilendirme sunarak gu-
venli ve dogru bir karar vermelerine yardmci
oluyoruz.

Keyifli réportaj ve degerli bilgiler icin
tesekkiir ederiz.




TURKIYE'NIN EN COK
TERCIH EDILEN OTOMOBILI

P — =4 — N

h.*_

keyuncuotomotiv







TRALD G YRR ik

motiv, hafif ve orta segment ticari arag¢ grubun-

da sundugu genis Urlin gamiyla is diinyasinin '
¢6zUm ortagi olmaya devam ediyor. Ticari Ara¢ Satis ! ,I
Muduirti ismail Ceylan, markanin giincel Uriin yelpazesi
ve musteri odakli hizmet anlayisi hakkinda bilgi verdi.
“Amacimiz sadece arag satmak degil, misterilerimizin
is streclerine deger katan glvenilir bir ¢6zim ortagi
olmak,” diyen Ceylan, satis &ncesi ve sonrasi tim si-
recglerde misteriye rehberlik ettiklerini ifade ediyor.

Fiat’m Konya’daki yetkili saticisi Koyuncu Oto- ST - il
4

iKi SEGMENTTE COZUM:
HAFIF VE ORTA TICARI GRUBU

Fiat'in ticari ara¢ gami, farkli sektor ve kullanim
ihtiyaglarina gore iki segmentte sunuluyor: giinlik sehir
ici tasimaciliga uygun hafif ticari modeller ve ylksek
hacimli yik tasimaciligina hitap eden orta ticari sege-
nekler. Koyuncu Otomotiv, bu iki kategoride de misteri- G PROFESSIONAL
lerine genis Urln yelpazesiyle ¢6zim sunuyor.

HAFiIf TiCARI SEGMENT:
PRATIKLIK VE COK YONLULUK

Bu gruptaki aracglar, hem bireysel kullanicilar hem
de kiclk isletmeler igin ideal ¢dzlimler sunuyor:

= Doblo Combi: Camli ve koltuklu yapisiyla hem
yolcu hem yik tasimaciligina uygun ¢ok yonld bir mo-
deldir. Ozellikle sehir ici servis hizmetleri, aile kullanim
veya kiclk Olcekli ticari faaliyetlerde tercih edilir.

= Doblo Cargo: Kapali kasa yapisi sayesinde yalniz-
ca ylk tasimaya odaklanan bu model, ticaretle ugrasan
esnaf ve isletmeler i¢in islevsel bir ¢6zim sunar. Genis
ic hacmi ve pratik kullanim &zellikleriyle 6ne cikar.

ORTA T_'iCARi SEGMENT: YUKSEK
TASIMA KAPASITESI VE PROFESYONEL KULLANIM

Daha biyik dlcekli tasimacilik faaliyetleri icin tasarlanmis bu segment, farkli kasa hacimleri ve sasi uzun-
luklariyla profesyonellere hitap eder:
= Ducato Kamyonet: Farkli ihtiyacglara yanit verebilmek adina g ayri sasi uzunlugu secenegiyle sunuluyor:
0 325 cm: Kompakt isler icin ideal.
0 385 cm: Orta 6lgekli yik tasimaciligina uygun.
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0 420 cm: Daha buytk hacimli ya da
agir yukler icin tercih ediliyor.

Bu esneklik, kullanicinin faaliyet alanina
gore en verimli araci segcmesini sagliyor.

= Ducato Van: Kapali kasa yaplya sahip
bu model, 11.5, 13, 15 ve 17 metrekip ol-
mak Uzere dort farkli ic hacim alternatifiyle
sunuluyor. Yurt disindan ithal edilen Ducato
Van serisi, 6zellikle lojistik, nakliye ve dagi-
tim gibi profesyonel tasimacilik ihtiyaclarina
ylUksek performansli ¢ozlmler getiriyor.

YENi YERLI URETIMLER:
SCUDO VE COMBI MiX

2023 yilinda yerli Gretimi baslayan
modellerden biri olan Scudo Van, Fiat’in

orta segmentteki glclu temsilcisi. Doblo
Cargo’dan biyuk, Ducato Van'dan kuglk
olan bu model; kisa ve uzun sasi segenek-
lerinin yani sira manuel ve otomatik vites
alternatifleriyle sunuluyor.

Yine yerli tretim strecine dahil edilen
bir diger model olan Doblo Combi Mix,
5+1 kisilik, yandan camli ve tek sira koltuk-
lu yapisiyla hem ticari hem aile kullanimi
icin ideal bir ¢6zim sunuyor. Ceylan bu
gelismeyi su sozlerle aktariyor: “Combi
Mix modellerimiz artik Turkiye’de Uretili-
yor. Yerli Gretimle birlikte hem fiyat avantaji
hem de tedarik kolayligi saglandi.”

TICARi AMA KONFORLU:
ULYSSE MODELI

Fiat'in VIP tasimacilik segmentindeki
temsilcisi olan Ulysse, 8+1 oturma dlizeni
ve otomobil ruhsatiyla ticari arag kategori-
sinde dikkat gekiyor. Aile kullanimi ve 6zel
tasimacilik alanlarinda fark yaratan bu
model, genis i¢ hacmiyle 6ne ¢ikiyor.

TEST SURUSU IMKANIYLA KARAR
DESTEK SURECI

Koyuncu Otomotiv, ticari arac tercihinde
karar slrecini kolaylastirmak amaciyla mis-
terilere test slrisi imkani da sagliyor. Doblo
Combi, Scudo Van ve Ulysse modelleri, test
araci olarak showroomda hazir bulunuyor.
Bdoylece musteriler, gercek kullanim deneyi-
miyle araci yakindan tanima firsati buluyor.

‘iSiMizi KOLAYLASTIRAN ARAGLAR iCiN DOGRU ADRESTEYiz’

ismail Ceylan, ticari misterilere sunduklari tim hizmetleri su sézlerle 6zetliyor: “Ticari ara¢ sadece bir tasima araci degil, isin vazge-
cilmez pargasidir. Biz de bu bilingle hareket ediyor; uygun model secimi, test siris(, finansal danismanlik ve satis sonrasi hizmetlerle is
ortaklarimiza glvenli ve uzun dmurld ¢ézimler sunuyoruz.”






!! MAZIYI KONYA
SOKAKLARINA TASIYORLAR!

Konya’'nin doért bir yaninda diizenledigi sergilerle klasik ara¢ tutkusunu
genis kitlelerle bulusturan Konya Klasik Otomobilciler Dernegi, nostaljiyle tarihi
birlestirerek sehirde farkindalik olusturuyor




ten glinimUze uzanan motor tutkusunu buglinin
ehir yasantisiyla bulusturmaya devam ediyor. Alis-
veris merkezlerinden Konya'nin farkli sosyal alanlarina kadar
farkli yerlerde diizenlenen klasik otomobil sergileri, otomobil
tutkunlarinin yogun ilgisiyle karsilandi. Yaklasik 20 aracin yer
aldigi etkinlikte, otomobil, minibls ve motosiklet gibi farkl
tlrden nostaljik tasitlar ziyaretcilerin begenisine sunuldu.

K:nya Klasik Otomobilciler Dernegi (KKOD), gegmis-

AMAGC: SEVDASI OLANLARI
BiRARAYA GETIRMEK

Dernegin kurulusundan bu yana hedefi; klasik ara¢
kdltlrind tanitmak, sevdalilarini bir araya getirmek ve
Konya’nin sosyal yasamina farkl bir renk katmak oldu. Hafta
sonuna kadar ziyaret edilebilecek olan sergide, hem gbze
hem duygulara hitap eden araclar yer aldi. Kimi katiimcilar
cocukluklarinda babalarindan kalan otomobillerle baslayan
tutkularini buglin hala yasatirken, kimileri satin alip kendi
zevkine gore yeniden tasarladiklari araglar sergiliyor.

ESKIYE FARKINDALIK!

KKOD, yalnizca bir mekénda degil; Konya’nin farkl
noktalarinda diizenledigi acik ve kapali alan sergileriyle
sehrin ¢esitli sosyal kesimlerine ulasmayi amagliyor. Daha
Once alisveris merkezlerinde ve meydanlarda organize
edilen etkinliklerle her yastan vatandas klasik arag kultlriyle
tanistinildi. Bu sayede sadece otomobil merakllarinin degil,
ailesiyle gezenlerin, 6grencilerin ve genclerin de dikkatini
ceken bir farkindalik ortami olusturuluyor.

KULTUREL HATIR!

Sergilerde yer alan bazi araglar, Turkiye'de tek olma
Ozelligi tasiyor ve hala aktif olarak trafikte kullanilabiliyor.
Ziyaretgiler, nadir bulunan bu &zel araclar hakkinda bilgi alir-
ken, arag sahipleriyle sohbet etme firsati buluyor ve hatira
fotograflari gektiriyor. Konya Klasik Otomobilciler Dernegi
yetkilileri, bu etkinliklerin sadece bir arag sergisi degil; ayni
zamanda kdltlrel bir hatirlatma ve gelecek nesillere aktarilan
bir miras oldugunu vurguluyor. Dernek, klasik otomobil
sevgisinin yani sira eskiye dair her degerin korunmasini ve
yasatilmasini amagliyor.

KLASIK ARACLARLA BINLERCE YILLIK YOLCULUK:
CATALHOYUK TANITIMINA NOSTALJIK DOKUNUS

Konya Klasik Otomobilciler Dernegi (KKOD), tarih ve oto-
mobil tutkusunu bir araya getiren anlaml bir organizasyona
daha imza atti. Dernek Uyeleri, binlerce yil 6ncesine uzanan
insanlik tarihinin en dnemli yerlesim yerlerinden biri olan
Catalhdylk’tn tanrtimi icin klasik otomobilleriyle yola ¢ikti.
Etkinlik kapsaminda, farkli ddnem ve modellerden olusan
klasik araclar Catalhdyk yolu Uzerinde kortej olusturdu.
Araclar, gegmisin izlerini taslyan tasarimlariyla Catalhdyik
gibi tarihi bir mekanin dnlinde sergilenerek ziyaretcilere hem
nostaljik hem kulttrel bir atmosfer sundu. ‘Eskidikge glizel-
lesen degerler’ temasiyla gerceklestirilen etkinlikte, klasik
araclar gecmis yUzyillarin mihendislik ve tasarim anlayisini
temsil ederken; Catalhdylk ise 9 bin yillk gegmisiyle insanlik
tarihinin ilk yerlesim ve kultur izlerini sergiliyor.

TARIH VE KULTURD BIRLESTIREN FARKINDALIK

Dernek yetkilileri, bu 6zel etkinligin amacinin sadece
klasik araclari sergilemek degil, Konya'nin tarihi zenginlik-
lerini yeni nesillere ve genis kitlelere farkl yollarla tantmak
oldugunu belirtti. Konya'nin gegmisiyle gelecegini bulusturan
bu tarz organizasyonlarla hem nostalji hem tarih bilinci
gelistiriliyor.




40 yil agkin sektér deneyimiyle Konya'da otomotivin kokli isimlerinden biri olan
Motorcu Otomotiv; KIA, MG, Suzuki ve Maxus markalariyla sadece satista degil, satis
sonrasi hizmette de fark yaratiyor. Genel Midir Mehmet Akyol, dogru arag
tercihinden elektrikli arac servislerine kadar bircok konuda énemli bilgiler verdi

TEKFIRMA,
KONYA'NIN GUVENILIR
4 MARKASI!
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onya otomotiv pazarinda uzun
Kylllard|r hem gliven hem de hiz-

met kalitesiyle adindan séz ettiren
Motorcu Otomotiv, bugilin KIA, MG, Suzuki ve
Maxus markalarinin yetkili bayiligini yurute-
rek sektordeki glicl konumunu sdrduriyor.
Kurulusundan bu yana musteri memnuniyetini
ve samimiyeti merkeze alan firma, satistan
servise, elektrikli araclardan hibrit modellere
kadar genis bir yelpazede hizmet sunuyor.
KIA Motorcu Otomotiv Genel Midiri Mehmet
Akyol ile hem markalarin bélgedeki etkisini
hem de otomobil tercihinde dikkat edilmesi
gereken detaylari konustuk.

Dort farkli otomobil markasini ayni ¢ati
altinda bulunduran ve uzun yillara daya-
nan deneyimiyle Konya'da gliven kazanan
Motorcu Otomotiv hakkinda neler séylemek
istersiniz?

Motorcu Otomotiv, otomotiv sektériinde
40 yili askin bir tecrlibeye sahip kdkli bir
firma. Temelleri, sanayi bolgesinde hasar ona-
rimi Uzerine ¢alisan Yonetim Kurulu Baskanimiz
Sayin Muammer Motorcu tarafindan atild.
Yedek parga hizmetiyle baslayan yolculuk,
uzun yillar boyunca Ford ile yuritilen yetkili
servis is birligiyle strdl. Bugilin ise KIA, MG,
Suzuki ve Maxus markalarinin yetkili bayiligiyle
faaliyetlerimizi stirdirlyoruz.

ilk kez sifir arag alacak miisterilere ne
gibi tavsiyelerde bulunursunuz?

Onceligimiz her zaman miisterinin ihtiyac-
larini dogru analiz etmek. Blinyemizde otomo-
bil segmentinde Ug, ticari ara¢ segmentinde ise
bir markayla hizmet veriyoruz. Uriin gamimiz,
1,5 milyon TL'den baslayip 6 milyon TL'ye
kadar genis bir yelpazeye sahip.

MuUsterimizin kullanim aliskanliklari, sehir
ici veya sehir disi siirts yogunlugu, yillik
kilometre gibi kriterlere gére en uygun araci
belirliyoruz. Bu noktada ihtiya¢ analizi, beklenti
ve butge gibi unsurlar blylk dnem tasiyor.

SUZUKi: GORSELLIKTEN DAHA FAZLASI!

Suzuki markasi neden bu kadar ¢ok ter-
cih ediliyor sizce?

Suzuki, kbkeni Japonya’ya dayanan ve
dlinya genelinde yilda 4 ila 4,5 milyon arag
Ureten, global ¢apta doérdincl biyik Uretici
konumunda bir marka. Ulkemizde ise ézellikle
saglamligl, donanim kalitesi ve uzun émdarlali-
gU ile dne cikiyor. Suzuki, 10 yil garanti veren
ender markalardan biri olmasiyla da dikkat
cekiyor.

GUnUmUz otomobillerinde tasarimsal
ihtisam 6n plandayken, Suzuki bu gorselligin
Otesine gecerek kullanicilarina glivenlik, strls
konforu, yol tutusu ve dayaniklilik gibi pek ¢cok
alanda Ustln dzellikler sunuyor.

Suzuki modelleri arasinda 6ne ¢ikanlar
hangileri?

Suzuki, icten yanmali motor grubunda yer
alan modelleriyle ekonomik bir sirus sunuyor.
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Ozellikle Vitara modeli, hem diinya ge-
nelinde hem de Tirkiye’de en cok tercih
edilen segeneklerin basinda geliyor.
Satislarimizin yaklasik ytzde 40-50si bu

modelden olusuyor. Ayrica benzer yaplya
sahip ancak farkli olgllere sahip S-Cross,

ve tam hibrit motorlu Swift modellerimiz
bulunuyor. Bu hibrit araclar, distk yakit

tlketimiyle hem ¢evre dostu hem de bt-

ce dostu secenekler olarak 6ne cikiyor.

SATIS SONRASI HiZ__METTE
UZMANLIK VE GUVEN

Satis sonrasi hizmetlerinizde neler
sunuyorsunuz? Elektrikli araclara 6zel
calismalariniz var mi?

Servis atolyemizde, elektrikli araclar
konusunda egitimli ve sertifikali dort
teknisyenimiz gérev yapiyor. Bu araglara
yapilacak midahaleler, 6zel koruyucu
ekipmanlarla ve izole alanlarda gercek-

lestiriliyor. Elektrikli olmayan araglarimiz-

da da ayni titizlikle, uzman kadromuzla
hizmet veriyoruz. Hedefimiz, her mus-
terimize aracini gonul rahatligiyla teslim
edebilecegi glivenli bir servis ortami
sunmak.

MOTORCU OTOMOTIV'i ONE
CIKARAN DETAYLAR

Motorcu Otomotiv olarak sizi rakip-
lerinizden ayiran unsurlar nelerdir?

En blylk farkimiz; kurucularimiz-
dan gelen samimiyet ve gliven ortami.
Konya’da yillardir edindigimiz tecribe,
bizleri sadece bir bayi degil; mUsterileri-
mizin glivenle basvurabilecegi bir ¢ézim
ortagi haline getirdi. Showroomumuzda
misafirlerimizin kendilerini evlerinde
gibi hissedebilecekleri sicak bir ortam
sunuyoruz.

Satis slreclerinde misterilerimize

bir personel degil, adeta bir aile Uye-

si gibi yaklasmaya 6zen gosteriyoruz.
Samimiyetin yani sira; verdigimiz s6zln
arkasinda durmak, satis sonrasi sirecte
de misterinin yaninda olmak bizim igin
vazgecilmez bir ilke.

Unutulmamali ki; ara¢ her yerden
alinabilir ama satis sonrasi hizmette
saglanan gliven fark yaratir. Biz misteri-
mizin aracini, kendi aracimiz gibi gérerek

5

hareket ediyoruz.

Ayrica, Konya’da hafta sonu, 6zellikle
pazar glnleri acik olan nadir bayilerden
biriyiz. Tim modellerimizde test strlsl
imkani sunuyoruz. Hatta ailelere 6zel test
slirtst etkinlikleriyle deneyimi daha keyif-
li ve sosyal hale getiriyoruz.

Tesekkiir ederiz.
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yeni
gorsel sov!

2025 sezonuyla birlikte
Meram Lavanta
Bahgesi kapilarini yeniden
actl. Lavanta ve
cicekleriyle misafirlerine
doyumsuz anlar
yasatan Meram Lavanta
Bahgesi, huzur dolu
renkleri, insanin icini
serinleten kokulariyla
ziyaretcilerine gorsel bir
sbélen sunmaya
basladi
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eram Belediyesi tarafin-
dan Dere Mahallesi’nde
hayata gecirilen lavanta

bahcesi, yazin gelmesiyle birlikte
yeniden agan cicekleri ve lavantala-
riyla ziyaretcilerini biyuliuyor. 2025
sezonu i¢in kapilarini yeniden Meram
Lavanta Bahgesi, essiz bir gorsel
sOlen sunmaya basladi. Lavanta
cicekleri bahceyi adeta bir dlsler
diyarina dénustirdu.

RUHU DiNLENDIREN
KOKULAR, FOTOGRAFLARA
SIGMAYAN MANZARALAR
BU BAHCEDE

Kokusuyla dinlendiren, goriin-
tlslyle blyuleyen lavantalar, yazin
gelisiyle Meram’a adeta yeniden ha-
yat verdi. Her yil oldugu gibi bu yil da
binlerce misafire ev sahipligi yapmasi
beklenen Meram Lavanta Bahcesi,
doga ile bas basa kalmak, glizel ani-
lar ve fotograf kareleri biriktirmek ve
kisa bir sehir molasi vermek isteyen-
leri bekliyor. Meram Lavanta Bahgesi,
yalnizca lavantalarin mor gizelligiyle
degil; icerisindeki gicekler, su havuz-
lari, seyir ve salincak teraslari, gil
kemerleri ve saglik parkurlariyla da
ziyaretcilerine dolu dolu bir deneyim
sunuyor. 20 bin metrekarelik alana
yayilan bahce, 190 metrelik ahsap
yurlyus yolu, gl tinelleri ve oturma
alanlariyla bir yandan fotograf
tutkunlarini agirlarken diger yandan
da ailelere ve ¢ocuklara nefes alma
imkani taniyor.
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BASKAN KAVUS;
“MERAM, GUZELLIKLERIN YUREGE
iSLEDIGi YERDIR”

Muhtesem giizelligi ile gbzlere,
yaydigi kokularla génullere hitap eden
Meram Lavanta Bahgesi'nin, bu yaz
mevsiminde de huzur dolu saatler ge-
¢irmek isteyenlerin en cok tercih ettigi
mekanlarin basinda gelecegine inandi-
gini sdyleyen Meram Belediye Baskani
Mustafa Kavus, tim Konyalilari ve
sehir disindan gelen misafirleri bu es-
siz glizellige sahitlik etmeye davet etti.
Her mevsim ayri glizel olan Meram’in
en zarif yizUnl bu bahcede gdsterdi-
gini belirten Baskan Kavus, “Meram
demek, huzurun, doganin ve kdltirdn
ic ice gectigi bir yasam demektir.

Dere Vadisi'ni gdren bu essiz noktada
lavantalarla dolu bir bahge, ziyaretgi-
lerine sadece manzara degil, ayni za-
manda huzur ve mutluluk vadediyor.”
diye konustu. ilgenin dillere destan
glzelliklerinin Meram Gezi Rotasi'nda
bulunabilecegini belirten Baskan Ka-
vus, “Meram Bag'ndan baslayan gezi
rotas! yolculugu, Lavanta Bahgesi'yle
renkleniyor; ardindan Kizlar Kayasi,
Aydincavus Tesisi, Tavusbaba Tirbesi,
Tarihi Meram Aile Cay Bahgesi, Mize
Meram, 80 Binde Devr-i Alem Parki ve
Millet Bahgesi ile devam ediyor. Glizel
zaman gegirmek isteyen herkesin
pusulasini, sehrin en giizel renklerini
binyesinde bulunduran Meram Gezi
Rotasma mutlaka ¢evirmesi gerekiyor.
Cinkl Meram'da yasamak kadar,
burada dinlenmek ve eglenmekte cok
vel.” ifadelerini kullandi.
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ALFA ROMEQ,
TARZ SAHIBI SURU§UN ADI!

italyan estetigiyle miihendislik giiclinii bir araya getiren Alfa Romeo, Koyuncu
Otomotiv glivencesiyle Konya yollarinda fark yaratiyor. Test suriisiinden

kisiye 6zel danismanliga, avantajli finansman ¢éziimlerinden satis sonrasi hizmetlere
kadar her adimda kalite ve tutku bir arada sunuluyor
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| talyan otomotiv geleneginin en zarif temsilci-

lerinden Alfa Romeo’nun Konya’daki adresi

Koyuncu Otomotiv. Markanin ruhunu yansitan
modelleri, misteri odakli hizmet anlayisi ve dikkat
ceken kampanyalariyla Alfa Romeo Koyuncu Satis
Mudlrd Metin Derya, merak edilenleri yanitladi.

MUSTERI DENEYIMIYLE
BASLAYAN YOLCULUK

Koyuncu Otomotiv olarak miisterilerinize hangi
olanaklari sunuyorsunuz?

Musteri memnuniyetini odagimiza alarak hizmet
veriyoruz. Satin alma sireci, test strlsu ile basliyor.
Tum Alfa Romeo modellerimiz i¢in test strlst imkani
sagliyoruz. Clnki biz araci ne kadar iyi tanitsak da,
musterinin direksiyon basinda yasadigl deneyim ¢ok
daha belirleyici oluyor. Bu surls, cogu zaman karar
stirecinin en etkili asamasi.

FINANSAL AVANTAJLAR VE
LEASING DESTEGi

Satin alma siirecinde sundugunuz finansal ko-
layliklar nelerdir?

Ddénemsel olarak %0 faizli kredi kampanyalari
dlzenliyoruz. Ticari alimlar icin ise %80’e varan kredi
imkani sunuyoruz. Yaklasik iki ay dnce baslattigimiz
kampanya kapsaminda, leasing sistemiyle pesinatsiz
ve aylik 6demeli bir model gelistirdik. Bu yontem,
ozellikle sirketlerin filo ihtiyaclarini karsilamada
oldukga pratik ve avantajli bir ¢6ziim sunuyor.

GARANTIi VE BAKIM KONUSUNDA
ALFA AYRICALIGI

Arac garantisi ve bakim siiregleriniz hakkinda
bilgi verebilir misiniz?

Araclarimizin garantisi 2 yil olarak basliyor, istege
gore 4 yila kadar uzatilabiliyor. Alfa Romeo’nun
bakim araliklari genellikle her 15.000 kilometrede bir
gerceklesiyor. Elbette, modelin hibrit ya da elektrikli
olusuna bagli olarak bu sire degisebiliyor. Ancak
genel anlamda, bakim masraflarimizin makul seviye-
lerde olmasi da misterilerimiz agisindan bir avantaj.
Ayrica Koyuncu ikinci El showroomumuz sayesinde
takas destegi de sunuyoruz.
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ITALYAN SIKLIGI VE PERFORMANSI:
ALFA ROMEO MODELLERI

Alfa Romeo’nun modelleri ve 6ne
cikan 6zelliklerinden bahseder misiniz?

Yeni Junior modelimiz hem elektrikli
hem de hibrit motor segenegiyle sunuluyor.
Tasarim ve zarafetin bulustugu bu model-
de; baslangic donanimi olan lbrida ve en
kapsamli paket olan 1.2 Speciale segcenek-
leri mevcut.

Diger yandan, son dénemin en ¢ok ilgi
gbren modellerinden biri olan Tonale, 1.5
litrelik 160 beygir hibrit ve 1.6 litrelik 130
beygir dizel motor alternatifleriyle tercih
ediliyor.

Stelvio ve Giulia modellerimiz ise
markanin sportif ruhunu yansitan giicli se-
cenekler. Bu iki ikonik modeli 2026 yilinda
yenilenmis ylzleriyle tekrar showroomu-
muzda sunmayi planliyoruz.

BiR OTOMOBILDEN FAZLASI:
ALFA ROMEO ASKI

Alfa Romeo’yu diger markalardan
ayiran temel 6zellikler nelerdir?

Alfa Romeo, yalnizca bir ara¢ degil;
tutkuyla baglanilan bir marka. Bu duyguyu
her Alfa kullanicisi iyi bilir. Efsanevi isim
Henry Ford’un bir s6zl bunu ¢ok glizel
Ozetler:

“Ne zaman yolda bir Alfa Romeo gor-
sem, sapkami ¢ikarir onu selamlarim.”

Bu bakis agisi, markamizin otomobil
dinyasindaki 6zel yerini ifade ediyor.

KisiYE OZEL YONLENDIRME
iLE DOGRU SECIM

Arac satin almak isteyen miisterileri-
nize nasil bir yénlendirme sunuyorsunuz?

Musterilerimizin beklenti ve alis-
kanliklarini analiz ederek dogru araca
yonlendirme yapiyoruz. Ornegin; aracta
genellikle kag kisi seyahat ediliyor, yilda
kac kilometre yol yapiliyor, dnceki arag de-
neyimleri neler gibi sorularla baslayan bir
danismanlik siireci sunuyoruz. Bu sayede

hem beklentiyi karsilayan hem de uzun
vadede memnuniyet saglayacak bir tercih
yapilmasini sagliyoruz.




« JE_INNJIC O X

\“{—':ff:_di
) S\
NEN . 2
- . Z| N
Y i |
/““‘“"*F%(

kayuncuotomotiv

0332 345 26 33 | 0332 326 23 48



HAYALIiNiZDEKi iKiNCi EL ARACA
OTOKOC 2. EL'IN GUVENIYLE
SAHIP OLUN.

[=] s ]
=, Satista olan araclarimizi
@ = gormek icin kodu okutun.

Otokocg 2. El Konya (9 0(332) 255 42 33



0532 39172 27

www.cdonercimselman.com
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